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BBEJIEHUE

JanHoe mocoOne mpenHa3HayeHo IS CTYICHTOB, W3YYaroIINX HeMeIl-
KUH S3BIK HA YKOHOMUYECKUX M (PMHAHCOBBIX CHENUANBHOCTX. Llenpio moco-
Oust SIBNISIECTCSl pa3BUTHE HABBIKOB YCTHOTO M MHUCEMEHHOTO OOIICHHUS, TIEPEBO-
Ia 1 pedepupoBaHUs, ayIUPOBAHUS, a TAKKE JOCTHKEHHE OCO3HAHHOT'O BOC-
NpUATUA OPUTMHAJIBHOI'O HEMECUKOA3SBIYHOTI'O MaTcpurala.

[Nocobwe cocTONT M3 MATH TEMATHYECKUX YPOKOB, TEKCTOB LIS CaMoO-
CTOSITENIBHOTO YTEHHsI, TECTOB W 3aJaHuil JJIsi CaMOMpPOBEPKH (C KIIIOYaMHU),
NPWIOKEHHSI U CIIHCKAa HCIIOJIB30BAaHHOHM JHTEpaTypbl. TemaTudeckas 4acTb
OXBATHIBACT PAa3HOOOPA3HBIC COBPEMEHHBIC TEKCTHI U MaTepHaibl, 3aaHUs U
YIPaXXHEHUsI K TeKcTaM. JIekcudeckas 9acTh COACPIKUT CJI0BA U BBIPAKCHUS
[0 TOM WJIM MHOW TeMe, BCTpEedaroInecs B TEKCTaX W PEKOMEHAYEMbIEe IS
3ayguBaHus. [locoOuWe BKITIOYAET CIIEAYIONUE 0a30BBIE TEMBI. CYIIHOCTH W
3a/1a9d YKOHOMHKH, PHIHOYHAS SIKOHOMHUKA, BUIBI TOBAPOB, IIEHA M IICHOOOpa-
30BaHue, OaHKH, JIEHbIH, (OPMBI IIATEKEH, HAIOTH, TPOQECcChs, TPYAOBOE
corjamieHue, cobeceoBaHue npu npueme Ha pabotry. Kpome Toro mpemiara-
I0TCS WH(POPMATHBHBIE TEKCTHI 110 M3y9aeMON TeMaTHKE IUIS ayIHpOBAHUS U
3amanus K HUM. Pabora ¢ ypoKOM MpPOXOIUT MOCIE0BATEIHHO, B TOM ITOPSII-
K€, B KOTOPOM PACIOJIOKEHBI Pa3/Ieiibl U YUeOHBIN MaTepuall ypoka.

[ocrme TeMaTHYECKUX YPOKOB TMPEIIOKEHBI TOMOTHUTEIBHBIE TEKCTHI,
KOTOpBIE MOTYT OBITh HCIOIb30BAHBI KaK Ui ayJIUTOPHOM, TaK M JUIS CaMo-
CTOSITENbHOM pabOTHI CTYAEHTOB B Ka4eCTBE MaTepHaia I JOMAIIHErO 4Te-
Hus. TeKcThl Tomo0paHbl IO TEMATHKE MPOHICHHBIX YPOKOB U MOTYT CITOCO0-
CTBOBATh 3aKPCIUICHUIO MPONICHHOTO MaTepHaia, PaclIMpeHHI0 KPyro3opa u
CIIOBAPHOTO 3aIaca yIaImixcs.

KoHTponbs yCBOCHHS MPAKTHYECKOr0 MaTeprala OTJCIbHBIX TEM MOXKET
OCYIIECTBISATHCS KAK CAMUMH CTYJCHTAMH, TaK U MPENoaBaTeieM Ha 3aHATH-
SIX TIPY BBIITOJTHEHUH MPAKTUIECKUX U TECTOBBIX 3aJaHHA.

[Tocobue cHaOXEeHO MPUIIOKEHUEM, COCTOSIIMM W3 CIIMCKA JCHEKHBIX
SIMHUI] Pa3HBIX CTPaH, CIMCKA COKpAIEHWH | rioccapwusi. [ moccapuii comep-
JKUT TIOSICHEHUS W NEe(UHUIIMA TEPMHUHOB U Peajnii, KOTOPBIE MOT'YT BEI3BATh
3aTPyOHEHHS, TaK KaK H3ydeHHE JaHHOTO Kypca SBILIETCS CIOKHBIM HE TOJNb-
KO B CIIY CYIIECTBYIOIIMX TPYIHOCTEH YHCTO S3BIKOBOTO, HO M Mpogeccro-
HaJIbHO-OPUCHTUPOBAHHOT'O MTOPSIIKA.



THEMA 1. WESEN UND AUFGABEN DER WIRTSCHAFT

1) Merken Sie sich die Lexik:

die Wirtschaft (-en) — xo3stiictBo, sxoHoMuKa; die Wirtschaftslehre — sxono-
MuKa (Kak Hayka); wirtschaftlich — skonomuaeckwuii, X035 cTBEHHBIIH
ausgeben — BeigaBaTh; pacxoqoBath, Tpatuth (meHsru); Heute habe ich viel
Geld ausgegeben. "Gib nicht viel Geld aus!" — sagt die Mutter ihrem Sohn.
sparen — skoHoMuTh, Oepeun; die Sparkasse; das Sparbuch. Sparen Sie Geld?
Die Deutschen sind sehr sparsam. ""Sparen lohnt sich", sagen die Deutschen.
der Preis (-e) — uena; hohe, niedrige, schwankende, feste Preise. Hier verkauft
man zu festen (zu ginstigen) Preisen. Preise kdnnen steigen oder sinken. Die
Preise erhdhen sich wieder.

der Hersteller (-) = der Produzent(-en) — npousBoauTenb, W3rOTOBUTEND,
herstellen = produzieren = erzeugen. Was wird hier hergestellt (produziert)?
der Verbraucher (-) = der Konsument (-en) — norpebutess; Der Mensch ist
nicht nur Produzent, sondern gleichzeitig auch Konsument.

einen Vertrag abschlieBen — zakmouars mgorosop. Taglich werden verschie-
dene Vertrage abgeschlossen.

eine Entscheidung treffen — mpunumare pemienue. Alle wirtschaftenden
Menschen treffen téglich Entscheidungen und beeinflussen dadurch wirtschaft-
liche Vorgéange.

2) Lesen Sie bitte den Text, schreiben Sie in Form eines Planes den
Grundgedanken jedes Absatzes auf, achten Sie dabei auf folgen-
de Texterlauterungen:

der Topmanager — aHriI. TIaBHBIA MEHEIKED

Konkurs anmelden — 06bsiBuTh 0 6aHKPOTCTBE

der Geburtenknick — 31.: pe3koe CHIKEHHE POXKIaEMOCTH
so Stackelberg — nach der Meinung von Stackelberg

es gilt (zu + Inf.) — myxxHO, HE0OX0AMMO (CIENATH YTO-1.)

Drei Grundfragen jeder Wirtschaftsordnung sind:

— Was soll produziert werden?

— Wie soll produziert werden?

— Fur wen soll produziert werden?

Unternehmer und Verbraucher missen die Grundfragen des Wirtschaf-
tens l6sen. Jeder Unternehmer muss sich entscheiden: Was stelle ich her, wie
viel, wie teuer, wann, fur wen ...? Jeder Verbraucher ist gezwungen, taglich
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wirtschaftliche Entscheidungen zu treffen: Was kaufe ich, wo, wann, wie viel,
zu welchem Preis ...?

Das Leben stellt vor uns immer wieder neue Probleme und Fragen:

— Energie wird knapper... Atomkraft ja oder nein?

— Benzin wird teurer... Weniger Autofahren?

— Staatsverschuldung nimmt wieder stark zu... Missen wir mit hohe-

ren Steuern rechnen?

— Arbeitslosigkeit halt weiter an... Grollere Berufschancen durch bes-

sere Ausbildung?

Die wenigen Beispiele zeigen, wie vielseitig die Wirtschaft auf den
Menschen einwirkt. Sie beeinflusst alle Lebensbereiche. Die Wirtschaft beein-
flusst den Menschen, der Mensch beeinflusst die Wirtschaft.

Jeder Mensch, der arbeitet, aber auch jeder, der nicht mehr arbeitet, der
Rentner, der Kranke, und jeder Mensch, der noch nicht arbeitet, jedes Baby,
jedes Schulkind, nimmt in diesem System (in der Wirtschaft) einen bestimm-
ten Platz ein. Jeder hat seine Funktion.

Selbstverstandlich 16st ein Topmanager, der Direktor einer GroRbank,
der Generaldirektor, der Prasident eines multinationalen Unternehmens einen
groeren Impuls aus, als ein Baby, das gerade geboren ist. Trotzdem hat auch
das Baby seine Funktion. Wenn es ndmlich keine Babys mehr gibt, bleiben die
Kliniken halb leer, dann bleiben die Babywéschefabrikanten auf ihren Waren
sitzen, dann verkaufen die Kinderwagenfabrikanten nicht mehr so viele Kin-
derwagen, dann missen die Hersteller von Babynahrung sich umstellen oder
Konkurs anmelden, dann sind die Kindergérten nicht mehr voll. Die Kinder-
gértnerinnen haben nicht mehr genug Arbeitsplatze. Die Schulen stellen einen
"Geburtenknick™ fest, und es werden keine gréBeren Schulen mehr gebaut,
dann haben die Architekten, die Baufirmen weniger zu tun.

Man kénnte dieses und viele andere Beispiele noch unendlich fortset-
zen. Sie lassen aber auch erkennen, dass Wirtschaft letzten Endes Politik ist,
die Wirtschaftspolitik.

Unter Wirtschaft versteht man, so Stackelberg, die Gesamtheit aller
Einrichtungen und MaRnahmen zur planvollen Deckung des menschlichen
Bedarfs an Gutern. Das Wesen der Wirtschaft bildet das 6konomische Prinzip,
d. h. das Rationalprinzip. Das 6konomische Prinzip ldsst sich auf dreifache
Weise ausdriicken:

1. Mit gegebenen Mitteln ist der groRtmogliche Erfolg zu
erzielen (Maximalprinzip).

2. Ein geplanter Erfolg ist mit dem geringsten Einsatz an
Mitteln anzustreben (Minimalprinzip, Sparprinzip).

3. Es gilt, einen moglichst groRen Uberschuss an Erfolg tiber den Mit-
teleinsatz zu erlangen.



3) Suchen Sie bitte im Text die Antworten auf folgende Fragen:

1. Was versteht Herr Stackelberg unter Wirtschaft?

2. Welches Prinzip bildet das Wesen der Wirtschaft?

3. Wie kann man das Okonomische Prinzip formulieren?
4. Wie lauten die Grundfragen jeder Wirtschaftsordnung?

lﬁ)@ 4) Hortext. Wasserverbrauch

Merken Sie sich die Lexik:

sparsam — SKOHOMHEIH, OepeKITUBBIT

verbrauchen — morpe6isTh

der Verbrauch — morpebaenue

der Verbraucher — morpedurens

pro Einwohner und Jahr — Ha 4enoBeka B rox

steigen/ sinken von ... auf ..., um ...IOBBIIATECS/CHIKATRCS C... JIO..., Ha...

Zusétzliche Information:
Fruher sagte man den Deutschen nach, dass sie nur einmal wochentlich bade-
ten oder duschten. Das scheint sich in den letzten Jahren geéndert zu haben.

Erzahlen Sie tber den Wasserverbrauch in Deutschland. Wie steht es damit in
Russland? Sparen Sie Wasser?

5) Inszenieren Sie das Gesprach zu dritt (mit dem Dolmetscher).
Merken Sie sich die Lexik.

das Wesen (-) — cymHocTb, CyTh

die Wirtschaft (-en) — xossiictBo, sxonomuka; wirtschaftlich, wirtschaftliche
Tatigkeit, wirtschaftliche Beziehungen

der Bedarf (an Dat.) — moTpebHOCTD, HaTOOHOCTB, HYX/1a, CIIPOC

die Deckung eines menschlichen Bedarfs — ymoBnerBopeHne denoBedecKux
norpeOHOCTEH

der Profit (-e) — mpubsL1b, BIrOAA, monk3a; Profit machen (ziehen, haben)

das Unternehmen (-) — npeanpusite, opranu3sanus, Gpupma, KOMIAHUS; Tpe-
MPHHUMATEBCTBO, JIE710, Ou3HeC

der Unternehmer (-) — npennpuHuMaTenb, OU3HECMEH

das Wirtschaften — xo3siictBoBaHuE, BEAeHNE X035ICTBA

produzieren — mpou3BOIUTH

die Ware (-n) — toBap, usmenue; wie die Ware so das Geld
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der Preis (-€) — iena; npemust, Harpaza, mpu3; zU welchem Preis; wie der Preis,

so die Ware

Kax TeI mymaemnis, B 4éM CyTb 3KO-
HOMUKHA? MOXeIb cKa3aTh KOPOT-
KO?

Camo coboii, He B ABYX CJI0Bax, HO
BcE€-Taku... OOBICHH, MOXKATYHCTa,
BKpATIIE.

[IpaBunwsHO, 51 TOXE Tak Aymaro. A
MO JpYr CYHMTaeT, YTO CYIIHOCTh
9KOHOMUKH B TTOJTYdEHUM MTPHOBIIIH.

Cornacen. [IpuObue — 3TO OJUH U3
OCHOBHBIX BOIPOCOB XO3SMCTBOBA-
HUA.

Bepuo. D10 3amaum skoHOMUKH. A
CYIIHOCTb 3KOHOMHUKUA — B yJIOBIIE-
TBOPEHUH MOTPEOHOCTEN YeIoBeKa B
toBapax. Ho 310 He mpocroe, a pa-
[IMOHAJIPHOE YJOBJIETBOPEHUE TIO-
TpeOHOCTEH.

Kurz? Mit einem Wort? Schwer zu
sagen.

Meiner Meinung nach ist das Wesen
jeder Wirtschaft die Deckung des
menschlichen Bedarfs.

Ich wiirde so nicht sagen. Profite
machen ist natlrlich wichtig, aber
das ist nur eine Seite der wirtschaft-
lichen Tétigkeit jedes Unternehmers.

Ja, eben. Jeder Unternehmer muss
viele wirtschaftliche Entscheidungen
treffen: was er produzieren soll, fiir
wen, wie, wie viel soll die Ware
kosten, zu welchem Preis und wo
soll die Ware verkauft werden und
so weiter und so fort. Das sind auch
die Fragen des Wirtschaftens.



6) Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1. Energie wird knapper. Womit kann man rechnen? Wie beeinflusst
die Energie das Studium der Studenten und die Téatigkeit der Wissenschaftler
unserer Universitat? Und in ganz Russland?

2. Benzin wird teurer. Womit kann unsere Wirtschaft rechnen?

3. Formulieren Sie das 6konomische Prinzip aus der Sicht

a) des Verbrauchers und
b) des Produzenten.



THEMA 2. MARKTWIRTSCHAFT. GUTER UND GUTERARTEN
1) Merken Sie sich bitte folgende Lexik

der Markt (Méarkte) — peiHok

die Marktwirtschaft — priHOuHast SKOHOMHEKA

das Gut (Guter) — ToBap

der Wettbewerb (e) — copeBHOBaHHEe, COMEPHUYECTBO, KOHKYpeHIms; Wett-
bewerbsfahig - korkypeHTOCTIOCOOHBII

das Eigentum (-timer) an + AKK. — coGCTBEHHOCTH Ha YTO-J1., COCTOSHHE,
umymectso; das Privateigentum, eigenes Auto, das Eigentum erwerben und
vermehren.

das Steuerorgan (-e) — oprau ynpasienus; steuern, der Steuermann, das Steu-
erpult, das Steuerorgan der Wirtschaft.

der Umsatz (&,-€) — o6opor; die Umsatzsteuer, Gesamtmenge umgesetzter
Waren, einen guten Umsatz von der Seife haben. Der Umsatz steigt (sinkt).
das Angebot (-e) — npeanoxenue (ToBapa)

die Nachfrage (-n) — cipoc

der Preis — nena

die Preisbildung — nenoob6pasosanue

2) Lesen und Ubersetzen Sie den Text.
Erzahlen Sie den Text nach.

Marktwirtschaft

Im 19. Jahrhundert entstand die freie Marktwirtschaft mit unbeschranktem
Wetthewerb ohne jegliche Eingriffe des Staates. Viele Unternehmer erzielten
Riesengewinne, und in ihren Handen bildete sich immer mehr Eigentum an
Kapital. Man spricht deshalb auch vom kapitalistischen Wirtschaftssystem. In
der Marktwirtschaft stellt jeder Haushalt und jede Unternehmung einen Ein-
zelplan auf, der sich aus den individuellen Vorstellungen ergibt. Die Grundla-
ge der Marktwirtschaft ist also der von jedem Unternehmen und jedem Haus-
halt aufgestellte Einzelplan. Die Einrichtung, die die Einzelpléne koordiniert,
ist der Markt. Der Markt ist das Steuerorgan der Wirtschaft. Hier treffen sich
Angebot und Nachfrage nach Gitern. Und als Lenkungsinstrument soll der
Markt mittels fieier Preisbildung den Ausgleich von Angebot und Nachfrage
bewirken. Der Begriff des Marktes ist besonders wichtig, da die Bundesrepublik
eine Wirtschaftsordnung hat, die man als "Marktwirtschaft" bezeichnet. Dies
bedeutet, dass sich die Mehrzahl der Preise Gber den "Markt" bildet. Die
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Preise der Produkte werden also nicht festgelegt, etwa vom Staat, sondern
kommen durch das Zusammentreffen "von Angebot und Nachfrage zustande.

3) Spielen Sie bitte mit lhrem Nachbarn (mit Ihrer Nachbarin)
einen Dialog zwischen Gerd (oder Gerda) und Karl.

Herein, bitte!
Hallo, Gerd(a)!
Grifi dich, Karl! Wie geht's?
Es geht. Ich habe dir dein Lehrbuch fiir Wirtschaftslehre mitgebracht.
Brauchst du es nicht? Hast du dich zum Seminar nicht vorbereitet?
Doch.
Dann kannst du mir erkléren, welches Gut Wasser ist. Nimm bitte hier
Platz| K.: Setzen wir uns an den Tisch. Nimm ein Blatt Papier und einen
Bleistift. Ich erklare dir, welches Gut Wasser ist, und du machst ein Schema.
Gell?
G.. Nagut, ich versuche. Ob es mir aber gelingt?
K.: Also: Was ist Wasser? Wirtschaftlich ist es bestimmt ein Sachgut.
Schreib’ oben in die Mitte: Sachgut!
G.: Hab' schon geschrieben.
K.:  Um welches Wasser geht es?
G.: Um Wasser in Meeren und Flissen, um Trinkwasser, um beliebiges
Wasser.
K.: Es ist wichtig zu unterscheiden, um welches Wasser es geht. Da liegt
der Hund begraben. Geht es um Wasser in Meeren und Fliissen, dann ist es
freies Gut. Schreib' bitte links "freies Gut"!
G.: Gemacht. Ich hab' verstanden, das Trinkwasser ist nicht freies Gut, son-
dern wirtschaftliches Gut.
K.: Ja eben, weil es gereinigt wurde, also durch wirtschaftliche Tatigkeit
des Menschen hergestellt wurde. Schreib' bitte rechts: "wirtschaftli-
ches Gut".
G.: Geschrieben.
K.: Fahren wir fort! Zum wirtschaftlichen Gut gehéren: Konsumgut und
Produktionsgut. Schreib' das unter das wirtschaftliche Gut!
G.: So. Was weiter?
K.: Konsumgut kann auch zweiartig sein: Verbrauchsgut, z. B. Trinkwas-
ser und Gebrauchsgut, z. B. Wasser in der Zentralheizung. Stimmt das?
G.: Ja, das stimmt. Also unter das Konsumgut schreibe ich Verbrauchs-
und Gebrauchsgut.
K.. Produktionsgut kann auch Verbrauchsgut, z. B. Wasser als Rohstoff (Le-
bensmittel) oder Gebrauchsgut sein, z. B. Kuhlwasser. Schreib' das auch. Und
jetzt sehen wir, was fiir ein Schema du gemacht hast.

11
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4) Veigleichen Sie bitte freies und wirtschaftliches Gut. Antwor-
ten Sie auf folgende Fragen:

1. Freie Guter sind unbegrenzt vorhanden. Und wirtschaftliche Guter?.

2. Wirtschaftliche Glter werden vom Menschen hergestellt. Und freie Gu-
ter?

3. Wirtschaftliche Giiter verursachen einen Aufwand. Und freie Giiter?

4. Freie Giter haben keinen Preis. Und wie steht es mit wirtschaftlichen Gu-
tern?

5. Freie Guter sind nicht Gegenstand des Wirtschaftens. Und wie steht es mit
wirtschaftlichen Gitern?

6. Freie Guter sind von Natur aus konsumreif. Und wie steht es mit wirt-
schaftlichen Gitern?

Gesamtdarstellung der Glteraten

Freie Gter | | Wirtschaftliche Giiter |
[

| [ |

Luft, | Sachgiiter | | Dienstleistungen | | Rechte |
Meerwasser,

Sonne Banken Patente

| Versicherungen Lizenzen

| Konsumgiiter | | Produktivgiter | Handel+Gewerbe
Offentlicher
| Dienst

| Verbrauchsgiiter | | Gebrauchsgilter |

zum einmaligen, ~ zum mehrmaligen,

unmittelbaren mitt_elbaren
Verbrauch (indirekten)
Gebrauch

12



Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung:

1. Was versteht man unter "Angebot und Nachfrage"? Begriinden Sie lhre
Antwort!
2. Luft ist ein freies Gut. Beurteilen Sie diese Aussage im Hinblick auf die
Umweltverschmutzung!
3. Nennen Sie Beispiele fir Dienstleistungen, die Sie in Anspruch nehmen!
4. Warum ist das Schlaraffenland (Marchenland mit Milchflissen und Kis-
selufern) nur ein Wunschtraum?
5. Welche Aussage ist richtig?

a) Groschenromane haben keinen kiinstlerischen Wert, sie sind daher

keine wirtschaftlichen Giter;
b) Schulausbildung ist freies Gut, da sie dem Schiiler nichts kostet;
¢) Die Menschen werden nie im Schlaraffenland leben.

13



THEMA 3. PREIS UND PREISBILDUNG

1) Merken Sie sich bitte folgende Lexik:

der Preis, -e — uena

der Gegenwert, -e — s5KkBHBaJIeHT

die Ware, -en — toBap

die Dienstleistung, -en — ycryra

der Wert, -8 — crouMOCTb, LIEHHOCTD, LIEHA

der Verkauf — mponasxa

der Kauf — mokyrika, Kymist

die Kaufkraft — mokynarenpHas criocoOHOCTB

die Allokation — pacnpenesieHre pecypcoB WK JEHEKHBIX CPEICTB, AJUTOKALIHS
gering — HU3KMIA, He3HAYNTETBHBIN

steigen (stieg, ist gestiegen) — moBsIIATECSI, BO3PACTaTh, YBETHIUBATELCS, TOIHH-
MathCs

2) Lesen und Ubersetzen Sie den Text.

Allgemein versteht man unter Preis den Warenpreis. Preis ist der Ge-
genwert flr Glter und Dienstleistungen. Bei geringem Angebot und grofler
Nachfrage steigt die Ware im Wert und deshalb auch im Preis. Jedes Zu-
sammentreffen von Angebot und Nachfrage bezeichnet man als Markt. An-
gebot sind alle zum Verkauf bereitgestellten Giter, Nachfrage — alle zum
Kauf begehrten Guter. Die Nachfrage ist abhdngig vom Kaufwillen und der
Kaufkraft. Der Gleichgewichtspreis raumt den Markt. Entspricht das Ange-
bot der Nachfrage, bildet sich ein ausgeglichener Preis. Ist die Nachfrage
groRer als das Angebot, steigt der Preis. Ist das Angebot groRer als die
Nachfrage, sinkt der Preis. Der Preis regelt die Produktion. Der Preis schal-
tet Leistungsschwache (Nachfrager und Anbieter) aus. Man sagt von der
Ausschaltungsfunktion des Preises. Der Preis zeigt die Wirtschaftslage an
und bestimmt die Allokation der Produktionsfaktoren (Allokation = Vertei-

lung).
3) Sehen Sie bitte den Text durch und suchen Sie die Satze, wo:

— der Begriff "Preis" erlautert wird;

— der Begriff "Angebot" erldutert wird,;

— der Begriff "Nachfrage" erldutert wird,;

— es sich um Zusammenhange zwischen Angebot und Nachfrage handelt.
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4) Suchen Sie im Text alle Worter, die die ,,Bewegung von Zah-
len* wiedergeben. Tragen Sie diese und die unten angefiihrten
Vokabeln in die Tabelle ein.

(sich) verringern, steigen, gleich bleiben, die Zunahme, sinken, sich stabili-
sieren, fallen, die Erhéhung, (sich) verstarken, stabil bleiben, der Rick-
gang, unter dem Niveau liegen, sich vergréfern, der Anstieg, den Tief-
punkt/die Talsohle erreichen; wachsen, zuriickgehen, die Abnahme, kon-
stant bleiben, steigern, das Wachstum, das Sinken, unveré@ndert bleiben,
(sich) erhohen, die VergroRerung, sich verdoppeln, (sich) stabil halten, an-
heben, die Reduzierung, ansteigen, (sich) senken, zunehmen, die Verringe-
rung, sich reduzieren, sich erhéhen, weniger werden, abnehmen, die Sen-
kung, das Nullwachstum, (sich) vergroRRern, stagnieren, die Steigerung, in-
tensivieren, sich verdreifachen, den Hohepunkt/den Spitzenwert erreichen,
eine steigende Tendenz aufweisen...

+ 1 +/- 2 -1
steigen gleich bleiben (sich) verringern

5) Setzen Sie richtig ein: steigen (stieg, ist gestiegen) — steigern
(steigerte, hat gesteigert) — sinken (sank, ist gesunken) — senken
(senkte, hat gesenkt).

Preise

1. Die Preise von Waren werden sowohl von ihrem Angebot als auch von
der Nachfrage bestimmt: Sie werden ..., wenn das Angebot zu groR ist,
und ..., wenn die Nachfrage tberwiegt, bis ein Gleichgewicht erreicht
ist.

2. Eine zu starke Nachtrage im Verhdltnis zum Angebot miisste normaler-
weise die Preise ... lassen.

3. In einem Monopol kann der Preis immer weiter ... werden, da hier die
Gesetze des freien Wettbewerbs nicht gelten.

4. Die meisten Unternehmen produzieren eher ein neues Produkt, als den
Preis eines alten zu ... .

5. Wenn die Regierung die Preise kinstlich niedrig halt oder sie sogar ...,
wird die Inflation zwar nicht sichtbar, die ... Nachfrage bleibt jedoch
weiterhin bestehen und fihrt zu Rationierungen, der Bildung von
Schwarzmarkten und anderen bekannten Ph&nomenen der Planwirt-
schaft.
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6. Eine unzureichende Nachfrage nach der Landeswéhrung auf Devisen-
markten kann ebenfalls eine Inflation herbeifiihren, da der Preis dieser
Wahrung im Verhaltnis zu anderen Wéahrungen ... .

7. Waihrend sich die Importpreise ..., ... die Preise flr Exporte und kurbeln
das Exportgeschaft an.

6) Diktieren Sie Ihrem Partner die erste Halfte des Textes und dann
tauschen Sie die Rollen. Korrigieren Sie sich gegenseitig. Uber-
setzen Sie anschlielend den Text in Ihre Muttersprache. Welche
neuen Ausdricke flr die Beschreibung der dynamischen Prozes-
se haben Sie entdeckt?

Der Staat und die Preise

1 Ein gewisses MaR an staatlicher Intervention bei der Preisfestsetzung ist
auch in Marktwirtschaften die Regel. In manchen Féllen kann das eine
kinstliche Erhéhung der Preise sein, wie im Fall der gemeinsamen Agrar-
politik der Européischen Union (EU), wo die Preise fur landwirtschaftliche
Produkte kunstlich hoch gehalten werden, indem sie von den Staaten oder
der EU aufgekauft werden, um die Bauern der EU zu schitzen. 2. In ande-
ren Bereichen werden die Preise kinstlich niedrig gehalten, wie bei vielen
offentlichen Versorgungsbetrieben nach ihrer Privatisierung, wenn die Ge-
winne dieser Unternehmen begrenzt werden mussen. 3. Die Regierungen
koénnen auch bestimmte Industriezweige subventionieren, die dadurch ihre
Produkte zu niedrigeren (und damit auf dem Weltmarkt konkurrenzfahige-
ren) Preisen verkaufen konnen oder Importzolle fur auslandische Waren
erhohen, wodurch sich die Preise fur auslandische Glter vergrdRern. 4.
Wenn das Angebot die Nachfrage tbersteigt, missen die Verkaufer theore-
tisch die Preise senken, um den Verkauf anzuregen; tbersteigt die Nachfra-
ge das Angebot, so treiben die Kaufer die Preise nach oben, weil sie beim
Kauf der Ware miteinander konkurrieren. 5. In der Praxis werden Preise
jedoch haufig durch die staatliche Preispolitik (Subvention von Giitern und
Dienstleistungen), die Monopolstellung einzelner Unternehmen oder durch
Preiskartelle beeinflusst. Staatliche Preiskontrollen bilden oft einen Teil der
Preis- und Lohnpolitik zur Einddmmung der Inflation, die selbst ein Aus-
druck sténdig steigender Preise ist.

])))@ 7) Hortext. Teure Stadte

1) Merken Sie sich:

ermitteln — BeIICHATH, ONPEAETSATH, YCTAaHABIUBATh

im internationalen Vergleich — 8 MmexxayHapoaHOM COOTHOIIEHHH
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dicht gefolgt — ne orcraBath, HacTynaTh Ha IATKA
der Warenkorb — morpeburenbckast kop3uHa

der Artikel — ToBap, HaMeHOBaHKE TOBapa, APTHKYIT
die Dienstleistung — yciyra

die Miete — apenna, kBapTupHas miata

2) Horen Sie sich den Text zweimal an. Versuchen Sie danach den Inhalt
des Textes wiederzugeben.

3)  Zusatzliche Information:

Besonders in der Anzeigenwerbung deutscher Zeitschriften bemerkt man in
den letzten Jahren die Tendenz zum Luxus. In Blattern mit groer Auflage
wird fur Armbanduhren geworben, die 40.000 Mark und mehr kosten. Dane-
ben findet man Werbung fur sehr teure Designer-Mdébel und fiir Sportwagen,
deren Namen friiher nur wenigen bekannt waren. Heute scheinen Namen wie
Lotus und Maserati zahlreichen Konsumenten geldufig zu sein.
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THEMA 4. BANKEN. GELD. ZAHLUNGSFORMEN

1) Lernen Sie den folgenden Wortschatz:

Bank, die, -en — 6aHK, 6aHKOBCKOE yUpEXKICHUE

die Deutsche Bundesbank — ®enepansusiit 6ank OPT

die Européische Zentralbank (EZB) — Espomneiickuii 1ieHTpaabHbINH OaHK
Wéhrungsbank, die — BamoTHbI# OaHK

Notenbank, die — sMmuccnonHbIN 6aHK

Wahrung, die; -en — Bamiora; meHexnas cucrema; auslandische W. — uno-
crpannas Bamota; inldndische W. — oreyectBernas Barora
Wahrungsgeschéft, das; -e — BaaroTHast orepariys/caenka

Geldumlauf, der — nenexnoe obpaienue, oOpalieHUe IeHer
Zahlungsverkehr, der - [IATEKHBII 060poT; IUIATEXKHBIE
omeparuu; den Z. abwickeln ocymecTBasTh mIaTeKHBIE OMEPAIIAN
Notenemission, Notenausgabe, die — Beimyck (3Muccus) 6aHKHOT, GaHK-
HOTHAsI SMHUCCHUS

Zahlungsmittel, das — cpencTBo miaTexa, MIATEKHOE CPEACTBO
Zinssatz, der — mpolieHTHas CTaBKa, CTaBKa/HOpMa mpoleHra; den Z. er-
héhen — mossimare mpomentHyio craBky; den Z. erméBigen/herabsetzen —
MOHIDKATH TPOIEHTHYIO CTaBKY

Devisen, die (Pl) — maTexHsle cpefcTBa B MHOCTPAHHON BAaJIIOTE; aKTUBHI B
MHOCTPAHHBIX 0aHKaX; YeKHW W BEKCENA B MHOCTPAHHOW BAJfOTE; MHOCTPAH-
Hast Bamrota; mit D. handeln — toprosaTte nHOCTpaHHO# BaMOTO#
Devisenhandel, der — Toprosist HHOCTpaHHOMN BaIIOTOM

Devisengeschéft, das; -e — BamoTHast caenka, BamoTHas onepaius; ein D.
durchfiihren — ocyiecTBAsATH, IPOM3BOIUTH BAIOTHYIO CAEJIKY/OMEPAIIHIO
Kredit, der; -(e)s, -e — kpenut, ccyaa; ein zinsloser K. GecrpoueHTHbIH Kpe-
nut; einen K. aufnehmen — 6pats/monyuats kpenut; einen K. abdecken —
moramaTs kpeaut; einen K. sperren — GiokupoBath kpeauT; j-m einen K.
einrdumen, geben, gewédhren — mpemocraBisth Komy-i1. Kpeaut; kurz-, mit-
tel- und langfristige Kredite — kpaTkocpouHBIE, CPEIHECPOUHBIE M JOJTO-
CPOYHbIE KPEIUTHI

Kreditgewahrung, die — mpemocraBieHue/BbIICICHUE KPEAUTA

Konto, das; -ten — cuer, bei einer Bank ein K. erdffnen orkpeite cuer B
Oanke; bei einer Bank ein K. haben — umets cuet B 6anke; Geld von einem
K. abholen — caumarts nenpru ¢ 6ankosckoro cuera; das Geld vom K. ab-
buchen — cimceiBaTh 1€HBIH CO cYeTa

Zahlung, die; -en — mmatex, ommara, ymiara, B3Hoc; die Z. durchfiih-
ren/leisten mpou3BOAMTH MIATEXK
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Einlage, die; -n — (menexusiii) Bkaam, B3uoc; Einlagen entgegenehmen
— MPUHUMATh BKJIAJIbI

Wertpapiergeschaft, das;, -e — omepamnus/caenka ¢ HeHHBIMH Oymaramu,
die Wertpapiergeschéfte durchfiihren — ocymectisiTs/coBepiaTh oneparuu
C IICHHBIMU Oymaramu

Wertpapiere, die (Pl) — uennsie 6ymaru; die W. kaufen, verkaufen,
verwahren — nokymnarh, poJaBaTh, XPaHUTh IEHHBIC OyMaru
Wertpapieremission, die; — smuccust (BeImyck) meHHBIX Oymar; sich an Wert-
papieremissionen beteiligen — yuacTBoBaTh B 3MUCCHSIX LIEHHBIX Oymar
Edefmetallgeschaft, das; -6 — omepaMd  C  JParoleHHBIMHU
MeTauiaMu (Pek e BCEro ¢ 30J0TOM)

Geldanlage, die; -n — nomemnieHne/BI0KEHNE/MHBECTUPOBAHHE JIEHEKHBIX
CPEJICTB, HHBECTHIIHUSI

einzahlen — miaTuTh; BHOCUTD JEHBIH; J€IaTh JCHEKHBIE B3HOCHI; OILIAYHU-
BaTh

auszahlen — BBITUTATHTD, BBIIABATh NEHBIH, BBIIATH/BHIUIATUTE 3apabOTHYIO
iaTy

bargeldlos — 6e3nanuuHbIA; 10 OE3HATMIHOMY PaCUETy

Uberweisen; Uberwies, hat Uberwiesen — nepeBOmUTh, MEPEUUCISITE (OCHbIU);
Die Bank hat das Geld Uiberwiesen. — Bauk mepeBei/epedncini JCHbIH.
Uberweisung, die; -en — mepeBox, nepedncienne (denez)

Scheck, der; -s — gek; einen Scheck ausstellen BeimucHIBaTH/BBHICTABIIATH
gek; einen Scheck gutschreiben — onpuxomosats uek; einen Scheck einlé-
sen maTUTh 10 Yeky; Mit einem Scheck zahlen — mnatuts yekom

Anleger, der;- — BKIQI4MK, HHBECTOD

Girokonto, das — »upocuer

Gebuhr, die; -en — c6op, mouuIKMHA; TIIATa, B3HOC

2) Schreiben Sie die russischen Entsprechungen daneben.

die Entgegennahme von Einlagen
die Durchflihrung von Devisen-, Miinz- und Edelmetallgeschaften
die Gewahrung von kurz-, mittel- und langfristigen Krediten

die Durchfuhrung von Wertpapiergeschaften aller Art
die Beteiligung an Wertpapieremissionen
die Abwicklung des Zahlungsverkehrs
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3. Lesen Sie bitte den nachstehenden Text und erlautern Sie die
wichtigsten Aufgaben einer Bank.

Die wichtigsten Aufgaben einer Bank

Die Banken nehmen Einlagen in jeder Héhe und in verschiedenen Fristen ent-
gegen, gewéhren kurz-, mittel- und langfristige Kredite aller GroRenklassen,
fuhren Wertpapiergeschafte aller Art durch — d.h. sie kaufen, verkaufen und
verwahren Wertpapiere und beteiligen sich an Wertpapieremissionen — , wi-
ckeln den Zahlungsverkehr ab und filhren Devisen- sowie Miinz- und Edel-
metallgeschéfte durch.

4. Schreiben Sie auf Deutsch alle Tatigkeiten von Banken. Gebrau-
chen Sie dabei die Nominalformen. Muster:

— die Gewdhrung von Krediten.

5. Schreiben Sie die russischen Entsprechungen daneben.

Geld einzahlen

Geld am Geldautomaten abheben
Kontoauszlge per Karte ausdrucken lassen
Geld am Schalter abheben

Schecks einzahlen

per Scheck bezahlen

Geld Uberweisen

Zinsen fur Gespartes bekommen

das Konto gebiihrenfrei gefuhrt bekommen

6) Lesen Sie den nachfolgenden Text. Wenn Sie Schwierigkeiten ha-
ben, dann benutzen Sie eventuell ein Worterbuch.

Bundesbank

Die Deutsche Bundesbank ist eine bundesunmittelbare juristische Person des

Offentlichen Rechts mit Sitz in Frankfurt. Sie ist an die Stelle der am 1.3.1948

augestatteten Bank deutscher Lander getreten. Ihr Grundkapital von 150 Mio

Euro steht dem Bund zu. Die Bundeshank regelt den Geldumlauf und die Kre-

ditversorgung der Wirtschaft mit dem Ziel, die Wahrung zu sichern; sie sorgt

fur die bankméRige Abwicklung des Zahlungsverkehrs im Inland und mit dem
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Ausland. Dabei hat die Bundeshank die Stellung einer Bank der Banken. Sie
dient den Kreditinstituten als Refinanzienrugsquelle. AufRerdem wirkt sie als
Staatsbank des Bundes. Die sachliche Unabhéngigkeit der Bundesbank wird
durch organisatorische Vorschriften ergéanzt, die die Unabhéngigkeit ihrer Or-
gane gewahrleisten sollen. Von Bedeutung ist hierfur vor allem das Kollegial-
prinzip. Die Bundesbank unterhdlt 9 als Landeszentralbanken bezeichnete
Hauptverwaltungen, ferner Haupt- und Zweigstellen. Landeszentralbanken
jeweils in einem Land bestehen in Baden- Wirttemberg, Bayern, Hessen und
Nordrhein-Westfalen, solche fir mehrere Lander in Berlin/Brandenburg
Bremen/Niedersachsen/Sachsen-A., Rheinland-Pf./Saarland sowie Sach-
sen/Thiringen. Organe der Bundeshank sind 1. der Zentralbankrat. Der Zent-
ralbankrat bestimmt die Geschaftspolitik der Bank. Bei der Erfullung der Auf-
gaben des Europdischen Systems der Zentralbanken handelt er im Rahmen
der Leitlinien und Weisungen der Européischen Zentralbank. Er beschliel3t die
Satzung der Bank; 2. das Direktorium bestehend aus dem Présidenten, dem Vi-
zeprasidenten und 6 weiteren Mitgliedern; ihm obliegt die Durchfiihrung der
Beschliisse des Zentralbankrates; 3. die Vorstdnde der Landeszentralbanken,
die als Hauptverwaltungen der Bundesbank die in ihren Bereich fallenden Ge-
schafte und Verwaltungsangelegenheiten durchfilhren. Die Bundesbank ist
damit rechtlich eine Einheitshank bei weitgehender Selbstandigkeit und Ei-
genverantwortlichkeit ihrer Hauptverwaltungen. Zentralbankrat und Direkto-
rium haben die Stellung von obersten Bundesbehdrden, Landeszentralbanken
und Hauptstellen die Stellung von Bundesbehérden. Die Bundeshank verof-
fentlicht jeweils nach dem Stand vom 7., 15., 23. und Letzten jedes Monats ei-
nen Auszug, der die Aktiva (Gold, Devisenbestande, Kassenkredite, Wertpa-
piere etc.) und Passiva (Banknotenumlauf, Einlagen von Kreditinstituten, 6f-
fentlichen Einlegern, anderen inléndischen Einlegern, auslandischen Einle-
gern, Grundkapital, Ruckstellungen, Ricklagen etc.) darstellt. Mit Inkrafttre-
ten der ESZB (Europdisches System der Zentralbanken) wird die Bundesbank
in dieses eingegliedert und hat dort etwa die Stellung einer Landeszentralbank
im bisherigen deutschen Wahrungssystem. Die wéhrungspolitischen Instru-
mentarien (Offenmarktpolitik, Mindestreserven) gehen damit auf die EZB
(Europaische Zentralbank) Uber.

7) Beantworten Sie die Fragen zum Text.

1. Was fir ein Unternehmen ist die Deutsche Bundesbank?
2. Wann und zu welchem Zweck wurde Sie gegriindet?

3. Wo ist der Sitz der Deutschen Bank?

4. Welche Tétigkeiten (bt die Deutsche Bundesbhank aus?
5. Welche Organe hat die Bank?
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6. Was gehort zu den Aufgaben des Zentralbankrates?

7. Aus wem besteht das Direktorium?

8. Was zéhlt zu den Aufgaben des Direktoriums?

9. Welche Obliegenheiten haben die Vorstdnde der Landeszentralbanken?
10. Was verbindet man mit dem Begriff «Aktiva»?

11. Was bedeutet «Passiva»?

8) a) Machen Sie sich mit dem Inhalt des Dialogs Uber verschiedene
Zahlungsarten bekannt. Achten Sie dabei auf folgende Lexik:

die Gutschrift — 3ance B kpeaut

die Lastschrift — 3amuce B neder

die Postanweisung — mo4ToBbIii AeHEKHBIN IEPEBOT; TIOUTOBOYCKOBBIH
MIEPEeBOIHBINA OaHK

die Zahlkarte — cuernas kaprTouka

der Zahlschein — kButanums

der Verrechnungsscheck — gek mist 6e3HammaHOro pacuera B 6aHKe
das Guthaben — 1) aktuBsl; 2) 1eHEKHbIE BKIA 51

einen Scheck einreichen — nepenasats (caaBath) ,uek

Zahlungen abwickeln — ocymectssits mwatexu (ymiary)

b) Suchen Sie im Dialog Satze, wo verschiedene Zahlungsarten
erlautert werden. Schreiben Sie diese Satze heraus.

¢) Lesen Sie den Dialog paarweise vor, der dritte Student spielt
die Rolle des Dolmetschers.

LTeil

— Welche Zahlungen sind zu unterscheiden?

— Man unterscheidet bare, halbbare und bargeldlose Zahlungen.

— Geht es bei der Barzahlung nur um bares Geld oder kann man dabei auch
Quittungen oder Postanweisungen verwenden?

— Bei der Bezahlung seiner Schuld kann der Schuldner eine Quittung vom
Gléubiger verlangen.

— Und wer benutzt Postanweisungen?

— Die Postanweisung hat nur noch Bedeutung fir Privatpersonen, die tber
kein Konto bei einem Geldinstitut verfigen.

— Und was bedeutet halbbare Zahlung?

— Bei der halbbaren Zahlung muss entweder der Schuldner oder der Glaubi-
ger Uber ein Konto verfiigen. Dazu gehoren ein Girokonto bei einer Bank
oder Sparkasse oder ein Postgirokonto bei einem der Postgiroamter.
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— Was erfolgt bei der Einzahlung (Gutschrift) des Bargeldes vom Schuldner
auf das Konto des Glaubigers?

— Der Schuldner muss bei der Einzahlung (Gutschrift) auf ein Bankkonto
einen Zahlschein und bei der Einzahlung auf ein Postgirokonto eine Zahl-
karte verwenden.

— Und beim umgekehrten Weg?

— Der umgekehrte Weg der Lastschrift auf einem Konto und der baren Aus-
zahlung ist durch einen Barscheck oder Postscheck gegeben.

— Worin besteht das Wesen des Schecks?

— Mit dem Scheck kann der Inhaber eines Kontos bei einem Geldinstitut
Uber sein Guthaben verfiigen. Rechtlich ist der Scheck eine schriftliche
Anweisung an eine Bank oder Sparkasse.

I. Teil

— Kommen wir nun zur bargeldlosen Zahlung. Was erfolgt bei der bargeldlo-
sen Zahlung?

— Diese Zahlungsart spielt im modernen Wirtschaftsleben die Hauptrolle.
Die Einzahlung und Auszahlung erfolgt durch Lastschrift und Gutschrift
auf den Konten der Beteiligten.

—  Welcher Scheck ist bei der bargeldlosen Zahlung von Bedeutung?

— Der Verrechnungsscheck bietet eine Mdglichkeit der bargeldlosen Zah-
lung. Der Gléaubiger reicht bei seiner Bank oder seinem Postgiroamt den
Scheck, der vom Schuldner ausgestellt ist, ein. Der Scheck wird also zur
Gutschrift auf seinem Konto eingereicht.

— Und welche Zahlungsart wird bevorzugt?

— Ein direkter Vergleich der 3 Zahlungsarten ist kaum mdglich. Die Barzah-
lung ist die Zahlungsart fiir den privaten Bereich sowie fiir den Einzelhan-
del. Aber die Mehrheit der deutschen Haushalte wickelt groere Zahlun-
gen vor allem - halbbar oder bargeldlos ab.

— Und die Wirtschaft? Welche Zahlungsart zieht die Wirtschaft vor?

— Die Wirtschaft fiihrt ihre Zahlungen in der Regel bargeldlos durch, da die-
se Art der Zahlung die bequemste und sicherste ist.

— Es wurden also genannt: als erstes Quittung, Postanweisung, als zweites
Gutschrift, Lastschrift, Zahlschein, Zahlkarte und als drittes fiir bargeldlo-
se Zahlung Verrechnungsscheck. Aber Wechsel (bei Weitergabe an einen
Glaubiger) ist noch zu erwahnen, stimmt das?

— Ja, das stimmt! Bei der Ausstellung eines Wechsels fordert der Aussteller
eine andere Person auf, eine bestimmte Geldsumme zu einem bestimmten
Zeitpunkt zu zahlen. Dariiber wird aber spéter néher gesprochen.
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9) Aufgaben zur Diskussion und Meinungsbildung

Nennen und beschreiben Sie kurz die Funktionen des Geldes.

Erkléren Sie die verschiedenen Zahlungsmdglichkeiten.

Unterscheiden Sie Zahlschein und Zahlkarte.

Sprechen Sie lhre Meinung Uber die Arbeit der Deutschen Bundesbank
aus. Vergleichen Sie deren Arbeit mit der Zentralbank von Russland. Dis-
kutieren Sie dar(ber.

Machen Sie den Unterschied zwischen der Inflation, Deflation und Stag-
flation Klar.

Uben Sie Kritik an diesen Wahrungsstorungen aus.

Sprechen Sie Uber wirtschaftliche und soziale Folgen einer Deflation.
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THEMA 5. STEUERN

1) Merken Sie sich die Lexik:

die Steuer, -n — Hajor

direkte Steuer — npsimoii Hasor

indirekte Steuer — kocBeHHEIH HaIOT

Steuern auferlegen, besteuern — obnarars Hajgorom

Steuern einziehen, Steuern erheben — B3umats Hamoru

Steuern entrichten — mratuts HagOru

die Steuern hinterziehen — yknoHsTbCS OT yriaThl HaJIOrOB

die Sonderabgaben (Pl)- ocoGsie c6opsbI, HaIOTH

der Steuersatz — manorosas craBka

die Einkommensteuer — nmogoxogHbIi Haor

die Mehrwertsteuer (MWSt) — Hajtor Ha 100aBJICHHYIO CTOMMOCTD
steuerpflichtig — mogneskammuii HaTOrooGI0KEHUIO

steuerfrei — e noaexaNMil HAIOrOOOI0KEHHUIO

der/die Steuerpflichtige, der Steuerzahler — nanoromnarenbiuk
der Steuereinnehmer, Steuererheber — c6oprik HanoroB

die Akzise, Akziseinnahme — akiu3HbIit cOop

2) Lesen Sie den nachfolgenden Text.
Machen Sie eine Ubersetzung.

KURIOSE STEUERN

Um Feldzilige und Feste finanzieren zu kdnnen, besteuerte der rémische Kai-
ser Vespasian (9 — 79 n. Chr.) die 6ffentlichen Bedirfnisanstalten. VVon sei-
nem Neffen deswegen getadelt, anwortete er mit dem berihmten Zitat:
»pecunia non olet” = Geld stinkt nicht.

Ferner gab es bereits eine Klavier-, Junggesellen- und eine Singvogelsteuer. Pe-
ter der GroRe fuhrte 1699 eine Bartsteuer in Russland ein, die jeder entrichten
musste, der seinen Bart nicht schneiden lassen und sich der westlichen Mode
des bartlosen Milchgesichts entziehen wollte. Barttrager, die ohne die eigens
gepragten Quittungsmarken in eine Kontrolle gerieten, sollten auf der Stelle
geschoren werden. Bis ins 19. Jahrhundert bestand in Frankreich die soge-
nannte Tir- und Fenstersteuer, die dadurch einfach zu kontrollieren war, dass
der Steuerprtifer lediglich die Zahl der Fenster und Tiren zéhlen musste, die
zur Strafle hinaus gingen. Daher stammt die merkwiirdige Bauweise vieler
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franzosischer Hauser, die nach der StraRe hin kaum Offnungen zeigen und
deren Bewohner im wesentlichen zum Garten hin lebten und sich aufhielten
(Uwe Schultz, (Hrsg.), Mit dem Zehnten fing es an, S. 246 f.).

Aber auch heute noch erhebt so mancher Fiskus Steuern auf alles, was gut
riecht, schmeckt oder das Leben angenehm bzw. luxuriés macht. In Déane-
mark, Norwegen und Schweden verdient der Staat bei Parfiim, Kosmetikarti-
keln und SiRigkeiten mit. In Frankreich und Italien wird eine Kakaosteuer
erhoben. Griechenland erhebt Sonderabgaben auf Delikatessen sowie Film-
und Phonoartikel, dhnlich Schweden auf Tonb&nder, Videogerdte und -
kassetten. In Irland werden sogar Schallplatten besteuert. Die USA und Italien
erheben eine Steuer auf Pistolen, Revoler und Munition. Bei den ,,Genusssteu-
ern* gibt es sogar ein Nord-Sud-Gefélle: Griechen zum Beispiel zahlen kaum
Steuern auf Alkohol, Iren werden kriftig zur Kasse gebeten. Ahnlich ist auch
die Differenz in der Besteuerung von Zigaretten: in Nordeuropa hoch, in Std-
europa Pfennigbetrége.

Henning Becker, Finanzwissenschaftliche Steuerlehre, Miinchen 1990, S. 31 f.

3) Stimmen Sie zu oder widersprechen Sie.

- Der romische Kaiser Vespasian besteuerte die 6ffentlichen Bedirfnisan-
stalten, um das mit seinem Neffen zu feiern.

- Barttrager sollten eine Bartsteuer entrichten.

- Die merkwirdige Bauweise vieler franzosischer Hauser besteht darin, dass
sie gar keine Fenster haben.

- In Dénemark, Norwegen und Schweden verdient der Staat bei Tonbén-
dern, Videogeraten und -kassetten.

- Griechen zahlen keine Steuern auf Alkohol.

- In Russland wird eine Kakaosteuer erhoben.

4) Lesen Sie den Text und erklaren Sie den Begriff “Steuer”.

»oteuer” kommt aus dem Althochdeutschen stiura, was Stutze bedeutet und
im Sinne von Unterstiitzung, Hilfe oder auch Beihilfe verwendet wurde. Aus
den urspriinglich als Naturalabgaben in Form von Sach- oder Dienstleistun-
gen (Frondiensten) erhobenen Steuern sind heute reine Geldleistungen ge-
worden.

Steuern sind die Haupteinnahmequelle eines modernen Staates und das wich-
tigste Instrument zur Finanzierung seines territorial abgegrenzten Staatswe-
sens und anderer (supranationaler) Aufgaben. Durch die finanziellen Auswir-
kungen auf alle Bilrger und die komplexe Steuergesetzgebung sind Steuern
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und andere Abgaben ein fortdauernder politischer und gesellschaftlicher
Streitpunkt.

”D@ 5)Hortext. HUNDESTEUER

Merken Sie sich: die Steuer, (k)einen Rabatt bekommen, ein Instrument der
Ordnungspolitik

Zusatzliche Information:

Keine Regelung ohne Ausnahme! Das gilt auch fur die Hundesteuer. So gibt es
Hunde, die von der Steuer befreit sind, zum Beispiel Blindenhunde, Polizei-
hunde und Hunde, die flr das Militar (Minensuche) oder fir den Zoll (Drogen-
suche) arbeiten, auch Hunde, die im Zirkus auftreten.

In PreulRen gab es zwei Kategorien von Hunden: Gebrauchshunde und Luxus-
hunde. Was waren heute wohl Gebrauchshunde, was waren Luxushunde?

6) Ubersetzen Sie ins Deutsche:

* Pumckuit ummneparop Becmacman, koropeiii mpaBmin B 70-X Tomax
HaIe 3pbl, BBEJ HAJOT Ha TyajeTbl. IMEHHO ¢ TOro BpeMeHH CYIIEeCTBYET
BBIpaXKEHUE «JIeHbI'M He maxHyT™». Korma ceiH Becnacuana ynpekHyn oTua B
TOM, YTO OH BBEJI HAJIOT Ha OOIIECTBEHHbIE YOOpHbIE, Becnacuan nmomHec K ero
HOCY JICHbT'H, TIOCTYTIHBIIIAE TI0 ’TOMY HAJIOTy. Y BBI, PUMIISTHE HE CMOTJIH OT-
Ka3aTh ceOe B yOBOJIbCTBUH MOJIB30BATHCS MIMKAPHBIMU MPAMOPHBIMH TyaJie-
TaMH, MOCKOJBKY TyAd, KAK U B 3HAMEHHUTHIE TEPMbI, XOAWIN HE TOJIBKO IO
MPSIMOI HaJIOOHOCTH, HO W Pajii BCTped U Oeces.

* B Broprembepre (I'epmanus) 8 XVIII Beke Opanu Hajgor Ha BOpOOb-
eB. C X03s1Ha KXKI0T0 JoMa TpeOOBAIH YHUYTOKHUTH JIFOKUHY BOPOOBEB, 3a
9T0 OH monyd4an 6 kpeiiriepoB. Ecnu e kTo ObUT HE B COCTOSHHUU YYUHSITH
Hacunue, ¢ Hero Opamu Hajor B pasmepe 12 xpeitnepos. [[ist Toro 4Tto0BI
YKIIOHUTHCS OT YIUTATHI 3TOTO HAJIOTA, KUTENH MOKYMad HY>KHOE KOJIMYECTBO
JIOXJIBIX BOPOOBEB Y MOATOIBHOTO TOPTOBIIA, KOTOPBIKA JOCTaBaJl UX HA TOPOJI-
CKOM CBAaJIKE.

* Hasor «Ha Mup» 1o cux mop yaepxwusatoT B [ Bunelickoit Pecriy6im-
ke. Kaxprit rog 6e3 BoliHbI TaM orieHnBaroT B 700 Genbruiickux GppaHkoB.

¢ Cawmsrii m3BectHBIA Hastor B CCCP — nanor Ha 6e3metHOCTE. OH OBLUT
BBezieH B 1941 1. ¢ nenbio MOOMIU3AIMU TONOTHUTEIBHBIX CPEICTB IS OKa-
3aHUs] TIOMOINM MHOTOJETHBIM MaTepsiM. DTOT HAJOr HE MMEET aHaJOTOB B
ncropuu u yaepxkusaics Toabsko B CCCP u Monronum.
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* Cambiit 6onbinoii Hanor — 4000 (4erbipe ThiCsuHM) HYHTOB CTEPIIHH-
ros! VIMeHHO TaKUM HaJOroM obaranach OpuraHiiaMu B IHAUM COJb.

* B Apmennu B koHile XX Beka ObUI BBEJCH HAJOT Ha IMbUIb. UTOOBI
n30aBUTHCS OT M3JIHIIKOB IBUIM BO JABOpaX, MUHHCTEPCTBO SKOHOMHUKH MOCTa-
HOBWIO: «HaceneHue MOKHO OIUIAYMBATH PACXOMABI 10 YIAJEHHIO IBLIH W3
pacdeta 2 apama 3a 1 KBaJipaTHBIA METP».

e Hanor Ha tenb. OH B3uMaercsa B Beneruu ¢ 1993 roma. ITox Hanor
MOTTAJIM HABECHI M 30HTHKH, KOTOPBIC MPHHAIICKAT MarasuHaMm u Kade, TeHb
OT KOTOPBIX MaJaeT Ha KOMMYHAIbHYIO COOCTBEHHOCTh — 3eMutio. Kcraruy, ere
B BH3aHTHH MIATHIH «HAJOT HA BO3IYX», pa3Mep KOTOPOro 3aBHCEN OT pas-
Mepa 3TaHHs.

* «[umcoBeiii Hasor». Ero mmatsSt B ABCTPUM TOPHOJBDKHUKH TPH
Ka)XIOM CIyCKe C ropbl. IlomydeHHBIE CpEACTBa IEPEIaroTCs aBCTPUHACKHM
kauHuKaM. COrIacHO CTATHCTHKE B aBCTPHUCKUX AJIBIIAX €XKErOJHO IoJIyda-
10T TpaBMbI 0K0J10 150 ThIC. IBDKHUKOB M HA UX JIEYEHHUE TPATUTCS TPUMEPHO
OJIMH MAJUTHAP IIMJUTHHIOB B TOI.

28



THEMA 6. BERUF. ARBEITSVERTRAG.
ANSTELLUNGSGESPRACH

1) Uberlegen Sie sich und driicken Sie Ihre Meinung aus:
«Was ist fur Sie bei einem Beruf wichtig?*

eine gute Bezahlung,
hohes Ansehen,

ein sicherer Arbeitsplatz,
gute Aufstiegschancen,
ein langer Urlaub,

viel Freizeit,

die Arbeit muss interessant sein,
wichtig ist, dass ich mit Menschen zu tun habe.

Vergleichstexte. Merken Sie sich die Lexik zum Thema.

ARBEITSVERTRAG

zwischen

Name, Vorname (Arbeitnehmer
bzw. Dienstverpflichteter):
Anschrift:
Geburtsdatum:
Bankverbindung:
und

Name, Vorname (Arbeitgeber bzw.
Dienstberechtigter):

Anschrift:
Geburtsdatum:
Bankverbindung:
Gegenstand dieses Vertrages ist,
dass die dienstverpflichtete Partei
beim Dienstberechtigten eine be-
zahlte Tétigkeit austibt

1) Das Arbeitsverhéltnis beginnt mit
dem und

- endet mit dem .

- fur das Arbeitsverhaltnis ist eine
Probezeit vereinbart von
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TPYJOBOE COI'TAHIEHHUE

MEXITY
damunus, UM

Anpec:
[ata poxneHus:
baHKOBCKUE PEKBU3UTHI:

u

®damunus, ums (paboroma-
(paboroxa-

TEJIb):
Anpec:
Hata poxxnenus:
BaHKOBCKUE PEKBU3UTHI:

[Ipenmer cornaiieHusi: BbINOJIHEHUE
paboThI IO HAMY ¥ BO3HATPAKICHHUE

1) TpymoBbie OTHOIICHHS
— HAYHHAIOTCA C

(mara)

— 3aKaHYHBarOTCsA

(nara)
— U1l yCTaHOBJIGHUS TPYJOBBIX OT-
HOILICHU# COIIaCOBAaH UCILITATEIIb-
HBII CPOK B TE€UEHHUE




2) Zum Aufgabenbereich gehoren
folgende Tatigkeiten:

Diese Aufgabenbeschreibung hin-
dert die dienstberechtigte Partei je-
doch nicht daran, aus betrieblichen
Grunden die dienstverpflichtete Par-
tei in anderen zumutbaren Aufga-
benbereichen bei gleichem Entgelt
einzusetzen.

3) Als Vergiitung wird ein monatli-
ches Bruttogehalt von € (in
Worten ) vereinbart.
zahlbar jeweils am:

Als Urlaubsgeld wird vereinbart ein
Betrag von € (in
Worten ), zahlbar

am .

— Urlaub wird nach dem Bundesur-
laubsgesetz gewahrt.

— Es wird Urlaub vereinbart in Hohe
von Arbeitstagen  j&hr-
lich.

Der Urlaubsantritt ist mit der Ge-
schaftsleitung abzustimmen.

4) Die Arbeitszeit betrégt:
Stunden téglich
Stunden wdchentlich
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2) B kpyr 006s3aHHOCTEN BXOIAT Clie-
JYIOIIME BUJIBI ACATEIHHOCTH:
JaHHoe omucaHue OO0S3aHHOCTEH He
MPEISITCTBYET paboTONATENI0 B CITy-
yae TPOM3BOJICTBEHHON HE00X0au-
MOCTH HCIIOJIb30BaTh COTPYAHHKA Ha
JpYroii paboTe ¢ TeM ke BO3Harpax-
JICHHACM.

3) B kauecTBe TPYIOBOrO BO3HA-
TPaXIIEHNS YCTAHABINBAETCS EKeMe-
csvHas 3apaboTHas IIaTa B pa3Mepe:

€ ,(ipoIuckI0 ),

BbIIIJIa4nUBacMas

(cpokwu)
B KayecTBe OTIMYCKHBIX COrIACOBAHA
cymMMa B pasmepe: € (rrpo-
TIHCHIO ), KOTOpast BBITUIAYH-
Baercs

(cpoxn)
IIponoKUTENBHOCTL  OTIIyCKA
YCTaHABJIMBAETCS B COOTBETCTBUU C
TPYAOBBIM 3aKOHOAATEIBCTBOM CTpa-
HBL.

— OTnyck ycTaHaBIMBaeTcs IO Tpy-
JOBOMY COIVIAIIEHUIO €KErOfHO B
pasmMepe pabovux JAHEH.
Bpems npoBeneHus oOTIIycKa coria-
COBBIBA€TCS C pyKOBOJICTBOM IIpe.-
MIPUATHSL.

4) TIpodomKUTEIbHOCTh
BPEMEHHU COCTaBIISIET:
4aCOB €KEIHEBHO;
4acoB B HEJIEIIIO.

paboyero




5) Uberstunden und Mehrarbeit
— sind bis zu einer wdchentlichen/
monatlichen Mehrbelastung von
Stunden mit der Verglitung abgegol-
ten.
— werden mit einem Aufschlag
von Stunden vergiitet.
— konnen in Abstimmung mit der
Geschaftsleitung abgebummelt wer-
den.
6) Arbeitsverhinderungen sind der
dienstberechtigten Partei sofort an-
zuzeigen. Im Krankheitsfalle wird
Fortzahlung der Vergitung inner-
halb der gesetzlichen Vorschriften
gewdhrt. Die krankheitsbedingte
Arbeitsunféhigkeit ist der dienstbe-
rechtigten Partei ab dem
Tage durch ein &rztliches
Attest anzuzeigen, das Aussagen
uber die Krankheit und deren vo-
raussichtliche Dauer macht.

7) Der Dienstverpflichtete stellt
seine gesamte Arbeitskraft dem
Dienstberechtigten zur Verfiigung
und verpflichtet sich, Nebentétigkei-
ten nur in Abstimmung mit dem
Dienstberechtigten anzunehmen.

8) Der Dienstverpflichtete ver-
pflichtet sich, fir Monate
nach Beendigung der Zusammenar-
beit mit dem Diensberechtigten
nicht in Konkurrenz zum Dienstbe-
rechtigten im Bereich zu treten.

Bei Versto? gegen das Wetthe-
werbsverbot zahlt der Dienstver-
pflichtete eine Vertragsstrafe in Ho-
hevon____ (in Worten ).
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5) CeepxypouHas W JOMOJHUTENb-

Has pabora
— ¢ exXeHeNeNnbHOU exeMecsIYHOM
repepaboTKoi B 4acoB BO3MEIIa-

€TCs ICHEeKHBIM BO3HATPAXKICHUCM;

— BO3MEIIAeTCs MMOBBIIICHUEM 3apa-
OOTHOM IIJIaThI HA ;

— 10 COTJIACOBAHHUIO C PYKOBOICTBOM
KOMITCHCHUPYETCS OTTyJIaMHU.

6) Paboromarens mOMKEH OBITH He-
MEJUIEHHO IIOCTaBIEH B HM3BECTHOCTH
0 BCEX CIlydasXx HEBO3MOXXHOCTHU BBI-
TIOJIHEHUSI  CIIYXeOHbIX  00s3aHHO-
cTeil. B ciyuae HETpymoCIIocOOHOCTH,
BBI3BaHHOW 3a0ojieBaHUEM, 3apaboT-
Has IUTaTa BBIUIAYMBACTCS B yCTa-
HOBJICHHOM 3aKOHOM 00BEME.

O HeTpyaoCrnocOOHOCTH, BBI3BAaHHOM
3a00JIEBaHMEM, HEOOXOOUMO W3BE-
CTHTh paboTomarens ¢ HA 3a-
OoNeBaHUST IMYTEM IIPEIOCTABICHUS
Bpa4yeOHOTO 3aKIIOYCHHUS, MOJATBEp-
JKTAFOIIEro 3a00ieBaHHe U €ro Mpe-
NOJIAraeMyk0 TPOJOIKUTEIIEHOCTb.

7) CoTpymHWMK MIPEIOCTaBsIET BCE
CHJIBI B PACIOPSKEHUE PabOTOMATENS
" 00s3yeTcst MO0y TTOOOUYHYIO Jesi-
TEIbHOCTh OCYIIECTBJIATh TOJBKO O
COTJIACOBAHUIO C PYKOBOJICTBOM.

8) Corpymuuk o0s3yercss B Tede-
HIE MECSIIeB MOCie TpeKpa-
IIEHUsT TPYIOBBIX OTHOIIEHHH He
3aHMMATBCH JIEATENLHOCTEIO B KOH-
KypUpYIOIIei 00aacTu.

Ilpu HapylleHWHd 3ampera KOHKY-
PEHTHOH JESITETbHOCTH COTPYIHHK
00s13aH OIUIATUTH JOTOBOPHYIO He-
yCTO#KY B pasmepe ___ (IpOIHUCHIO




9) Alle Daten und Informationen,
die im Rahmen der Tétigkeit flr den
Dienstberechtigten erlangt werden,
sind vertraulich zu behandeln. Ein
VerstoR gegen die Verschwiegen-
heitspflicht berechtigt den Dienstbe-
rechtigten zur fristlosen Kiindigung.

10) Fiir diesen Vertrag ist Schrift-
form vereinbart.

Unterschrift (Dienstberechtigter),
Ort, Datum

Unterschrift (Dienstverpflichteter),
Ort, Datum

9) Bce mannble W mH(OpMAaNus, KO-
TOpPBIE CTAHYT M3BECTHBI COTPYIHUKY
3a BpeMsi paboThl, TOJKHBI paccMaT-
puBaThCs Kak KOHGHICHIMATbHBIE.
Hapymienne monoxeHus o Hepasria-
LICHUH CBE/ICHHUI JaeT paboToaaTelo
MPaBO PacTOPrHYTh corjameHue Oe3
MPeyIPEIKICHHUS.

10) JlanHoe coriaimieHie COCTaBJICHO
¥ 0(OpMJIIEHO B IUCBMEHHOH (opMe.
Ioamuce (paboTomarens), MECTO,
narta

Ioamuck (COTPYAHUK), MECTO, JaTa

3) Ubersetzen Sie ins Russische:

ARBEITSVERTRAG

zwischen

der Firma...
und

Frau/ Herm...

wird folgender Arbeitsvertrag geschlossen:

l.
Das Arbeitsverhéaltnis beginnt am...

Fir die Dauer von sechs Monaten wird das Arbeitsverhaltnis zur Probe abge-
schlossen und endet mit Ablauf der Probezeit, sofern es nicht zuvor verlangert
wird. Innerhalb der Probezeit kann das Arbeitsverhéltnis mit einer Frist von zwei
Wochen unbeschadet des Rechtes zur fristlosen Kiindigung gekiindigt werden.
(Anmerkung) (Alternative)

1.

Frau/ Herr...

wird als...

angestellt.

Frau/ Herr...

verpflichtet sich, alle ihr/ihm Ubertragenen Aufgaben sorgfaltig auszufithren und
auch andere als die vorgesehenen Aufgaben zu Gibernehmen; dies gegebenenfalls
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in anderen Abteilungen oder in einem zugehdrigen Betrieb am gleichen Ort.
(Anmerkung)

1.

Die regelméRige Arbeitszeit betrégt ... Stunden wdchentlich.

Beginn und Ende der taglichen Arbeitszeit und der Pausen richten sich nach der
Betriebsiblichkeit.

(\VA

Frau/Herr...

erhélt ein monatliches Bruttogehalt von ... EUR, welches jeweils am Letzten eines
Monats fallig ist. Soweit Zulagen oder Gratifikationen gewahrt werden, erkennt
die/der Arbeitnehmer(in) an, dass diese freiwillig gezahlt werden und auch hierauf
nach wiederholter Zahlung kein Rechtsanspruch erwachst.

V.

Der/die Arbeitnehmer(in) ist verpflichtet, dem Arbeitgeber jede Dienstverdnde-
rung und die erforderliche voraussichtliche Dauer unverziglich anzuzeigen. Auf
Verlangen sind die Griinde mitzuteilen. Im Fall der Erkrankung ist sie/er ver-
pflichtet, vor Ablauf des dritten Kalendertages nach Beginn der Arbeitsunfahig-
keit eine drztliche Bescheinigung Uber die Arbeitsunféhigkeit sowie deren voraus-
sichtliche Dauer vorzulegen. (Anmerkung)

VI.
Die Gehaltsfortzahlung im Krankheitsfall richtet sich nach den gesetzlichen Best-
immungen. (Anmerkung)

VII.

Frau/Herr...

erhélt kalenderjéhrlich einen Erholungsurlaub von ... Kalender-/Arbeitstagen. Der
Urlaub wird in Abstimmung mit der Geschéftsleitung festgelegt.

VIIL.

Im Fall der schuldhaften Nichtaufnahme oder vertragswidrigen Beendigung der Té&-
tigkeit verpflichtet sich die/der Arbeitnehmer(in), der Firma eine Vertragsstrafe in
Hdhe eines Gesamtmonatsbruttoeinkommens zu zahlen. (Anmerkung)

IX

Hinsichtlich der Kiindigung gelten die gesetzlichen Vorschriften. (Anmerkung) (Al-
ternative)
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X.

Alle Anspriiche, die sich aus dem Arbeitsverhéltnis ergeben, sind von den Vertrags-
schlieBenden binnen einer Frist von zwei Monaten seit ihrer Falligkeit schriftlich
geltend zu machen und mit einer weiteren Frist von zwei Monaten einzuklagen.
(Anmerkung)

4) Lesen Sie den Text und nennen Sie dann einige Tipps
fiir das Vorstellungsgespréch.

Zurickhaltung ist beim Thema Entlohnung ratsam. Personalleiter Urban: «Der
Bewerber darf nicht den Eindruck erwecken, dass fiir ihn Geld das entscheiden-
de Kriterium ist. Nach dem Einkommen lieber erst fragen, wenn man glaubt, im
bisherigen Verlauf einen guten Eindruck hinterlassen zu haben.» Die solide
Vorbereitung auf den wichtigen Gespréchstermin ist eine Erfolgsbedingung.
Denn bei vielen Unternehmen spielt das Vorstellungsgespréch eine grof3e Rolle.
«Das Vorstellungsgesprach ist das Entscheidende. Noten sind nur fur die Einla-
dung zum Gesprach wichtig», sagt auch Klaus Urban/Personalleiter bei der
Wirtschaftsprifungsgesellschaft KPMG Frankfurt) So unterschiedlich die Beru-
fe und Unternehmen auch sind, der Verlauf der Bewerbungsgesprache folgt oft
einem Schema: Zu Beginn versucht der Interviewer, die Atmosphére aufzulo-
ckern, indem er belanglose Fragen stellt, etwa: «Haben Sie gut hierher gefun-
den?» Danach muss der Kandidat haufig seinen Werdegang schildern.

Ubrigens: Es ist sinnvoll, vor dem Gesprach noch einmal seinen Lebenslauf in
Gedanken zu rekapitulieren. Wenn némlich die Aufforderung kommt: «Erzéh-
len Sie mal was von sich», wirkt langes und ratloses Griibeln nicht sehr giinstig.
Uber wichtige Stationen, wie etwa Auslandsaufenthalte und Praktika, darf man
.ruhig etwas ausfihrlicher berichten.

Wer eine gute Figur machen will, sollte sich angemessen kleiden. «Signalisie-
ren Sie, dass Sie bereit sind, sich in das spatere Umfeld auch &uRerlich einzufi-
gen», empfiehlt Personalleiter Urban. Bei Unilever in Hamburg heift das fir
die ménnlichen Bewerber: Nicht in Turnschuhen und im karierten Sporthemd
kommen, sondern in der Kombination oder im schlichten Graumann.

— lhre personliche Meinung: Welche Qualitaten hat der Textautor
vergessen? Ergénzen Sie den Text.

— Der Text ist von einem Deutschen fir Deutsche geschrieben. Wie
wirde er in Russland aussehen?

— Also, der Bewerber moéchte mehr Information Uber die Arbeit be-
kommen. Wordiber interessiert er sich?
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5) Bringen Sie das Vorstellungsgespréch in die richtige Reihenfolge
und finden Sie aus dem Dialog die Fragen des Personalchefs
heraus. Sie nummerieren die Dialogteile!

o Sie haben sich bei unserer Firma beworben, darf ich fragen, warum?
o Ich bin ausgebildeter Kfz-Mechaniker mit 10 Jahren Berufserfahrung.
Ich habe meine Ausbildung bei den staatlichen Verkehrsbetrieben in
Karaganda gemacht. Zurzeit arbeite ich als Kraftfahrer bei der Spediti-
on Fernweh &Co.

o Und warum mochten Sie die Stelle wechseln?

o Welche Ausbildung haben Sie?

o Ich habe lhre Anzeige in der Zeitung gelesen und mich beworben,
weil ich eine Stelle als Kfz-Mechaniker suche.

o Guten Tag, Herr Klempel. Haben Sie uns gleich gefunden?

o Sind Sie bereit, Uberstunden zu machen?

o Wenn ich sofort kiindige, dann kann ich in zwei Monaten bei Ihnen
anfangen.

o Besten Dank. Sie werden bald von uns héren.

o Wann kénnten Sie denn anfangen?

o Bei meiner jetzigen Firma verdiene ich etwa 2000 € brutto, aber ich
mdchte mich gerne finanziell verbessern.

o Ich méchte mehr zu Hause sein und geregelte Arbeitszeiten haben,
weil ich verheiratet bin und Familie habe.

o Ja, es war nicht schwierig. Ich wohne in der Nahe und kannte lhre
Firma schon.

6) Der Personalchef beginnt das Gesprach so: «Haben Sie uns gleich
gefunden?» oder «Wie war die Fahrt?» Ist es wirklich so wichtig?
Der Arbeitgeber versucht, die Atmosphére aufzulockern! Die ande-
ren Fragen kdnnen ganz verschieden sein. Manchmal sind die Fra-
gen des Personalchefs merkwiirdig, etwas muss sich dahinter ste-
cken!

Uberlegen Sie, welche Informationsabsicht der Chef hatte.

1. Sind Sie ein Einzelkind in lhrer Familie oder haben Sie Geschwister?
2. Was machen Sie in lhrer Freizeit?

3. Treiben Sie Sport? Welche Sportart bevorzugen Sie?

4. Sind Sie verheiratet? Haben Sie Kinder?

5. Ist Ihre Frau berufstétig?

6. Warum haben Sie diesen Beruf gewahlt?
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7. Haben Sie Interesse an Weiterbildung?
8. Warum haben Sie so oft gekiindigt?

Ldsungen:
1. Einzelkind/Geschwister — Durchsetzungsvermdégen

2. Freizeitbeschaftigung — erweiterter Horizont; Fahigkeit, Freizeit sinnvoll zu
verbringen

3. Sport/Sportart — Gesundheit, Teamgeist/Einzelganger

4. Verheiratet/Kinder — Verantwortungsgefihl

5. Ehepartner berufstatig — Doppelbelastung

6. Griinde fir die Berufswahl — Zufriedenheit

7. Interesse an Weiterbildung — Strebsamkeit

8. Arbeitsplatzwechsel — Flexibilitat, Unstetigkeit

Der Chef stellt an den Bewerber viele Fragen. Welche Fragen darf er aber
nicht stellen? Welche Fragen sind unzuléssig?

Unzuléssig sind Fragen

- nach der politischen Einstellung

- nach der religidsen Einstellung

- nach der Familienplanung

- nach sexuellen Gewohnheiten.
Man muss sehr vorsichtig antworten. Eigentlich weill der Arbeitgeber, dass
diese Fragen nicht erlaubt sind, er mdchte vielleicht erfahren, wie Sie auf sol-
che Fragen reagieren.

7) Was wollen die Leute damit sagen? Kreuzen Sie die richtige Va-
riante an.

1. Im Vorstellungsgesprach fragt Herr Geibel, ob Frau Hilpert die Sorge fiir
ihre zwei Kinder mit ihrer Berufstatigkeit verbinden kann. Frau Hilpert sagt
Herrn Geibel, dass sich ihre Mutter tagsiiber um die Kinder kimmert. Da sagt
Herr Geibel: «Na, dann ist ja alles in Butter.» Was will er damit sagen?

a) Dann sehen Sie Ihre Kinder ja nur beim Fruhstiick.

b) Dann bekommen die Kinder ja immer etwas zu essen.

¢) Dann ist ja alles in Ordnung.

d) Dann haben Sie ja genug Zeit fiir ihre Kinder.
2. Im Vorstellungsgesprach fragt Herr Geibel nach Frau Hilperts Kenntnis-
sen in Buchhaltung. Sie sagt, dass sie sich mit Buchhaltung auskennt, aber
etwa eine Woche Einarbeitung braucht. Herr Geibel ist damit zufrieden und
sagt: «Es ist noch kein Meister vom Himmel gefallen.» Damit will er sagen:

a) Ein Meister bleibt immer ein Meister.
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b) Der Anfang ist immer ein bisschen schwer.

¢) Ein Meister wird nicht arbeitslos.

d) Es ist normal, dass man am Anfang ein paar Schwierigkeiten hat.
3. Im Vorstellungsgespréch erwéhnt Frau Hilpert, dass sie bei ihrem friihe-
ren Arbeitgeber an einem Katalog mitgearbeitet hat. Uber die Arbeit am Kata-
log sagt sie: «Das habe ich nicht so gern gemacht, weil wir immer furchtbar
unter Zeitdruck standen.» Was will sie damit sagen?

a) Die Arbeit am Katalog war immer sehr eilig.

b) Die Terminangaben im Katalog waren immer sehr wichtig.

c) Der Druck des Katalogs dauerte immer sehr viel Zeit.

d) Fur die Arbeit am Katalog brauchten wir immer viel Zeit.

8) Gestalten Sie ein Anstellungsgesprach. Besprechen Sie die Be-
dingungen des Arbeitsvertrags (Sehen Sie Ubungen 2 und 3).
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TEKCTBI 1J11 CAMOCTOSATEJIBHOI'O YTEHUA

WERBEN FUR DIE EIGENE LEISTUNG

Wohlstand ohne Werbung? Eine Illusion. Denn wirtschaftliches Leben besteht
aus dem Wechselspiel von Angebot und Nachfrage. Waren und Dienstleistun-
gen produzieren — das allein bringt keinen Gewinn. Die Bemiihungen um K4u-
fer und Kunde sind deshalb so alt wie die unternehmerische Tétigkeit Uber-
haupt, und das wichtigste Mittel heilt Wirtschaftswerbung. Es muss auch Kri-
tikern zu denken geben, dass dort, wo sie vom Staat verhindert oder stark ein-
geschrankt wird, Wirtschaftskraft und Wohlstand schwach entwickelt sind.

Von eigener Leistung zu sprechen, das liegt dem Schwaben angeblich nicht.
Die Geschichte der Wirtschaftswerbung im Silidwesten vermittelt ein anderen
Bild: Nicht nur die badischen, nein, auch die wirttembergischen Firmen ver-
standen es ausgezeichnet, auf der Klaviatur der zeitgemalen Werbung zu spie-
len. Und nicht nur Pioniere der Industrie waren das, sondern ebenso die erfolg-
reichen Unternehmer-Kollegen im Grof3- und Einzelhandel, im Kredit- und
Verkehrsgewerbe. Bei keinem Kapitel fiel es so schwer, aus der Fille attrakti-
ven Materials nicht lieber gleich ein ganzes Buch zu machen.

Die wenigen Seiten geben dennoch den Blick frei auf die Skala der klassischen
Werbemittel, zu denen Film und Multivision, Horfunk und Fernsehen noch
nicht gehoéren. Oft in nur einem einzigen Beispiel werden sie vorgefiihrt:
Wirtshausschild und Litfassséule, Auenwerbung auf Hauswénden, an Stra-
Renbahnen und Autos, Email-Schilder und Verpackungen, Briefbogen und
Visitenkarten, Prospekte und Kataloge, Werbe- und Ausstellungsstiande,
Schaufenster, Plakate und Anzeigen. Alles sichtbare Prdsenz der Wirt-
schaftsleistung in der Offentlichkeit.

Historische oder slidwestdeutsche Besonderheiten? Da ist zunéchst, ganz un-
Ubersehbar, die Identifikation mit dem gemeinsamen Werk, der Stolz auf die
eigene Produktion. Diesem Gefiihl und tberhaupt dem Geist des vorigen Jahr-
hunderts entsprach es, viel zu zeigen von der eigenen Leistungskraft: mog-
lichst alle Fabrikgebdude auf dem Briefbogen neben allen im In- und Ausland
gewonnenen Medaillen. Je mehr Schornsteine, desto besser, sie waren Symbo-
le wirtschaftlicher Starke, und aus allen stiegen in der Firmenwerbung dunkle
Rauchfahnen in den Himmel, denn ein Problembewusstsein fur die Umwelt
gab es noch nicht. Formal konnte man der Werbung alter Art fast ein wenig
nachtrauern. Die kargen Briefbogen unserer Tage bieten ja dem Auge fast
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nichts mehr, und viele alte Plakate verraten eine kiinstlerische, sinnenfrohe
Ausdruckskraft, die selten geworden ist im Zeitalter moderner Medien.

Schon die wenigen historischen Bilder zeigen aber auch, wie falsch es ist,
Wirtschaftswerbung als Gegensatz zur sachlichen Information zu verstehen
und zu tadeln. Die Bandbreite reichte und reicht, je nach Produkt und Ziel-
gruppe, vom mehr emotionellen Appell bis zur strengen Sachinformation, von
der Aufforderung, mit Liebe zu kochen, bis zu den technischen Informationen
fur die Kéufer von Maschinen. Bemerkenswert ist auch, wovon schon in ei-
nem anderen Kapitel die Rede war, die Frihe Fremdsprachige Werbung mit
Anzeigen, Plakaten, Prospekten und Katalogen, aber auch auf internationalen
Messen — wichtiges Instrument fur den Erfolg auf Auslandsmarkten.

Werbung schafft Nachfrage, erlaubt die groBe Serie und verbilligt dadurch das
Angebot. Indem sie den Verbraucher informiert, stérkt sie ihn als handelnden
Teilnehmer am wirtschaftlichen Prozess. Der triste Alltag planwirtschaftlich
gelenkter Lander zeigt, wohin es filhrt, wenn die Obrigkeit tber Investitionen
und die Bedirfnisse der Menschen entscheidet und sie zu Abnehmern macht,
die froh sein missen, Uberhaupt etwas zu bekommen. Wo Mangel regiert,
wirkt Wirtschaftswerbung unpassend, unnétig und — zwangsléaufige Folge —
meist auch unbeholfen.

Freilich gibt es auch dort, wo der Markt, wo der Verbraucher entscheidet, be-
rechtigte Kritik und gute Griinde, schédliche Auswiichse der Werbung zu un-
terbinden. In der Bundesrepublik Deutschland geschieht dies heute durch Ge-
setze und durch eine international vorbildliche, vom. Zentralausschuss der
Werbewirtschaft und dem Deutschen Werberat ausgetibte Selbstkontrolle, die
etwa die Werbung fir Alkohol wirksam einschrankt und im Fernsehen
Kaufappelle an Kinder verhindert.

Die Wirtschaft insgesamt, vertreten von den Industrie- und Handelskammern
und den Handwerkskammern, ist nicht nur aktiv daran beteiligt, Missbrauche
in der Werbung abzustellen, sie wirkt auch mit bei einer erganzenden Ver-
braucheraufklarung, wie sie etwa in der Arbeit der Stiftung Warentest zum
Ausdruck kommt oder mit sachlichen Hinweisen der Verbraucherverbinde
geleistet wird. Der Grund flir dieses Engagement ist einfach und einleuchtend:
Nicht der (berredete oder gar irregefuhrte, sondern der informierte Verbrau-
cher fordert den fairen, Wohlstand mehrenden Leistungswettbewerb, zu dem
sich die grofien Organisationen der Wirtschaft ohne Einschrankung bekennen.
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EUROPAISCHE ZENTRALBANK (EZB)

Europdische Zentralbank (EZB), wichtigste Einrichtung der Wirtschafts- und
Wahrungsunion und fur die Ausgabe des Euro verantwortlich. Die EZB ist der
Kern des Européischen Systems der Zentralbanken (ESZB), zu dem noch die
nationalen Zentralbanken gehdren. Nach dem Vorbild der Bundesbank ist
Hauptziel des ESZB, den Wert des Geldes stabil zu halten, also Preisstabilitat
zu gewdhrleisten. Als Geldwertstabilitat in Euroland gilt eine Inflationsrate
von mittelfristig nicht mehr als zwei Prozent jahrlich. Unter dieser Bedingung
unterstltzt sie auch die allgemeine Wirtschaftspolitik der EU.

Hauptaufgaben sind, die EU-Geldpolitik festzulegen und auszufiihren, Devi-
sengeschéfte zu tétigen, die Wahrungsreserven der Mitgliedsléander zu verwal-
ten, flr einen reibungslosen Zahlungsverkehr zu sorgen und Aufsichtsfunktio-
nen wahrzunehmen. Der Maastrichter Vertrag garantiert der EZB und den na-
tionalen Zentralbanken politische Unabhéngigkeit von Weisungen europdi-
scher oder nationaler Institutionen. Ein bestimmtes Wechselkursziel zum Dol-
lar oder zu anderen Wahrungen verfolgt die EZB nicht. — Aus der Autonomie
der EZB und dem wahrungspolitischen Stabilitatsgebot — vor allem dem Vor-
rang der Inflationshekdmpfung — schienen zundchst erhebliche Konflikte zu
entstehen. Denn in groferen Teilen der EU gilt nach wie vor das auf aktive
Gestaltung setzende Primat der Politik iiber die Okonomie. Das bedeutet vor
allem den Einsatz der Zins(senkungs)politik zugunsten wirtschaftlicher Stimu-
lation und der Be-kdmpfung der Arbeitslosigkeit, auch wenn dadurch das Sta-
bilitatsgebot zeitweilig zuriicktritt. Tatsachlich hat sich die EZB von diesem
Konzept jedoch nicht erkennbar beeinflussen lassen. Ein Problem ist jedoch,
dass die wirtschaftliche Entwicklung der Mitgliedsstaaten divergent verlauft
und kaum zu uberblicken ist, wie sich Zinsbeschliisse auf die wirtschaftliche
Lage in Teilgebieten von Euroland auswirken; deswegen ist die EZB in ihrer
Zinspolitik gehemmt. — Die EZB beobachtet inshesondere die Entwicklung der
Geldmenge und verfugt Gber drei geldpolitische Instrumente: (1) Offenmarkt-
geschafte (mit Kreditinstituten am Geldmarkt), (2) stindige Fazilitaten und (3)
Mindestreserven (wichtigste englische Fachausdriicke s.u.).

Zu (1): Die Offenmarktgeschafte sind Operationen der Zentralbank direkt «am
Markt», bei denen sie Wertpapiere oder Devisen kauft oder verkauft. Der Reiz
fur die Banken, sich mdéglichst aktiv an den Geschéften mit der Zentralbank zu
beteiligen, ist gro, weil es nirgendwo sonst so billiges Geld gibt. Dadurch
beeinflusst die EZB den Markt, dem sie zu Liquiditat verhilft (die Kaufsumme,
wenn sie Papiere von den Banken erwirbt) oder sie ihm entzieht (die Verkaufs-
summe, wenn sie Papiere an die Banken zuriickgibt); auBerdem steuert sie so
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die Zinssatze. In erster Linie fuhrt die EZB so ihre «Hauptrefinanzierungsge-
schafte» durch; sie bietet den Geschaftsbanken gegen Hinterlegung von Wert-
papieren jede Woche Kredite mit einer Laufzeit von zwei Wochen; bei «l&n-
gerfristigen Refinanzierungsgeschéften» haben sie eine Laufzeit von drei Mo-
naten und werden einmal im Monat angeboten. Die Hauptrefinanzierungsge-
schéfte decken den Bedarf an Zentralbankgeld zu 75 Prozent, die langerfristi-
gen Refinanzierungsgeschéfte zu 25 Prozent. Die Methode ist das Tenderver-
fahren; bei Mengentendern legt die RZB den Zinssatz selbst fest und fordert
die Geschaftsbanken auf, Mengenangebote abzugeben; geht zum Zinssatz
mehr Nachfragevolumen ein als erwiinscht, werden eingeschrénkte Mengen
den einzelnen Banken zugeteilt. Das Verfahren fuhrt schnell zu einer Aufblé-
hung der Mengennachfrage. Bei Zinstendern fordert die EZB die Banken zur
Abgabe von Zinsangeboten auf und teilt das erwiinschte Volumen entspre-
chend den eigenen Zinsvorstellungen zu. So entsteht ein Mindestbietungssatz
fur die Banken, der der eigentliche Leitzins ist und dem alten Wertpapier- Pen-
sionsgeschaft der Bundesbank dhnelt.

Zu (2): Dieser Leitzins wird aulRerdem marktwirksam, also in den Bankensek-
tor und an die Bankkunden durchgereicht, indem er die Grundlage fiir die sehr
kurzfristige Liquiditatsversorgung der Banken darstellt, ndmlich fur «standige
Fazilitaten», die Ubernachtgeschafte, die die Banken zur Unterbringung ihrer
Liquiditatsiiberschiisse oder zur Deckung von Spitzennachfragen brauchen.
Der Mindestbietungssatz ist der Mittelwert in einem Zinskorridor zwischen
einem niedrigen «Einlagesatz» und einem hohen «Spitzenrefinanzierungssatz»
(&hnlich dem alten Diskont- und Lombardsatz). Im Gegensatz zum Diskontsatz
legt der Einlagesatz aber nicht den Zinssatz zur billigsten Versorgung mit
Zentralbankgeld fest — das ist der Mindestbietungssatz —, sondern den Zinssatz
fur eine kurzfristige Geldanlage (berschiissigen Kapitals. Zum Einlagesatz
kénnen die Geschaftsbanken ihre Guthaben im EZB-System (iber Nacht «ein-
legen», bekommen also Haben-Zinsen, wéhrend sie zum Spitzenrefinanzie-
rungssatz tber Nacht Geld gegen Wertpapiere erhalten, zahlen also Soil- Zin-
sen. Die beiden Werte sind zugleich die Soil- und Habenzinsen der Tagesgel-
der (von einem Kleinen Zuschlag fiir die Administration in den Geschaftshan-
ken abgesehen). Beide Geschafte gelten in fast beliebiger Hohe. Sehr hohe
Inanspruchnahmen deuten allerdings auf zu hohe oder zu niedrige Liquiditat
im Bankensystem hin und missen durch Zinsbeschliisse korrigiert werden.
Dies geschieht, indem der Zinskorridor starker gespreizt wird, oder durch eine
Zinsanderung beim nédchsten Hauptrefinanzierungsgeschaft.

Zu (3): Die Geschaftsbanken mussen einen Teil ihrer kurzfristigen Verbind-
lichkeiten bei der EZB als (von der EZB verzinste) Mindestreserve hinterle-
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gen. Je nach Inflationsgefahr kann sie die Mindestreserve hinauf- oder herab-
setzen, um zusatzliches Geld in Umlauf zu bringen oder aus dem Verkehr zu
nehmen.

VON DER PLANWIRTSCHAFT ZUR MARKTWIRTSCHAFT

Am 17. Juni 1990, noch vor der Wiedervereinigung Deutschlands (am 3. Ok-
tober 1990), wurde die Treuhandanstalt in Westdeutschland gegrindet. Bei
ihrer Grindung wurden ihr fast alle Eigentlimeraufgaben flir die Staatswirt-
schaft der DDR (bertragen. Sie hatte eine Aufgabe, die Unternehmen der
Zentralverwaltungswirtschaft in die soziale Marktwirtschaft zu Gberfihren.

Dabei waren die Startbedingungen denkbar ungunstig. Nicht nur, dass es kein
Vorbild und kein Lehrbuch fiir die gigantische Aufgabe der Uberfiihrung einer
ganzen Staatswirtschaft in die Marktwirtschaft gab, sondern die volkseigenen
Betriebe der DDR hatten ihre Substanz verzehrt. Die Treuhandanstalt hat eine
Planwirtschaft ibernommen, die von der Weltwirtschaft abgekoppelt war.

Nach der Wirtschafts- und Wahrungsunion zwischen der BRD und der DDR
am 1. Juli 1990, mit der die international nicht konvertible DDR-Mark durch
die harte D-Mark abgeltst wurde, trat die mangelnde Wettbewerbsfahigkeit
der Planwirtschaft deutlich zu Tage. Die DDR-Betriebe verloren mit einem
Schlag sowohl ihren heimischen Markt als auch ihre Exportmarkte im Osten.

Das Ergebnis der DDR-Planwirtschaft war: Nur acht Prozent der Arbeitsplatze
in den von der Treuhandanstalt Gbernommenen Betrieben waren rentabel; im
Durchschnitt lag die Arbeitsproduktivitit in der DDR niedriger als 30 Prozent
des westdeutschen Niveaus. Die Betriebe und ihre Maschinen waren veraltet;
der Energieverbrauch war doppelt so hoch wie in Westdeutschland. Der Mit-
telstand war aus politischen Griinden vernichtet worden. Die 270 Mammut-
kombinate, also GroBunternehmen mit mehreren zehntausend Mitarbeitern,
glichen Dinosauriern des Industriezeitalters und waren auf dem Weltmarkt
nicht konkurrenzfahig.

Die Behauptung der DDR-Regierung, dass die DDR-Volkswirtschaft als
zehntgrofite Wirtschaftsmacht der Welt hinstellt, erwies sich als hohle Propa-
ganda. Es ging darum, den Betrieben erst einmal das Uberleben zu ermogli-
chen und dann einen Uberblick Gber den Unternehmensbestand und dessen
Marktchancen zu erhalten. Aber es wurde nicht nur Geld, es wurden auch
fahige Manager und Aufsichtsréte gebraucht. Gleichzeitig mussten am Markt
ausgerichtete Unternehmenskonzepte erarbeitet werden.
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Neben der Ausstattung mit Kapital ging es darum, die groflen Unternehmen-
zu entflechten und den dadurch entstehenden neuen Firmen die Chance zu
geben, sich selbststandig und unabhangig am Markt zu behaupten. Diese Ent-
flechtung hat wesentlich zur Herausbildung einer zuvor gar nicht vorhande-
nen mittelstdndischen Struktur in Ostdeutschland beigetragen.

Eine weitere Aufgabe, die keinen Aufschub duldete, war die Versorgung der
Bevolkerung mit Lebensmitteln und Waren des taglichen Bedarfs. Die vor-
handene staatliche Einzelhandelsorganisation hatte keine Uberlebenschance
mehr, als grof’e westdeutsche Supermérkte und Filialbetriebe auf den Markt
dréangten und der ostdeutschen Bevolkerung das ganze Angebot des Welt-
marktes boten. Die Treuhandgesellschaft reagierte darauf mit der Griindung
einer speziellen Gesellschaft zur Privatisierung des Handels, denn rund 30
000 Ladengeschéfte, GroRhandlungen, Gaststétten und Hotels mussten rasch
an private Eigentiimer tberfuhrt werden.

Im September 1990 wurden der Treuhandanstalt die ehemaligen volkseigenen
Guter, die landwirtschaftlichen Produktionsgenossenschaften und Forstbetrie-
be mit einer landwirtschaftlichen Nutzflache sowie einer Waldflache von ins-
gesamt 3, 5 Millionen Hektar (bertragen. Auch wurde sie zustandig fiir die
Verwaltung und Riickiibertragung der kommunalen Einrichtungen, von der
Schule bis zur Turnhalle, von der Gas-, Wasser- und Stromversorgung bis zur
Millabfuhr, von Kindergérten bis zum 6ffentlichen Personennahverkehr.

Die Treuhandanstalt wurde Verwalterin des Vermdgens der Parteien und Mas-
senorganisationen, der enemaligen DDR-Staatssicherheit und der Nationalen
Volksarmee der DDR. Erschwerend kam hinzu, dass die Treuhandanstalt sich
selbst noch organisieren musste.

Mit dieser gigantischen Aufgabenfulle begann im Sommer 1990 die eigentli-
che Tatigkeit der Treuhandanstalt. Ihr Motto war: Rasche Privatisierung, ent-
schlossene Sanierung und behutsame Stilllegung. Nach dieser Leitidee hat die
Treuhandanstalt ihren Auftrag erflllt und Ende 1994 ihre operative Tétigkeit
eingestellt. Im Laufe von nur viereinhalb Jahren ist eine in der gesamten Wirt-
schaftsgeschichte einmalige Aufgabe erfolgreich beendet worden: die Umstel-
lung einer kompletten Volkswirtschaft vom System der zentral gelenkten Ver-
waltungswirtschaft in die soziale Marktwirtschaft. Damit hat die Treuhandan-
stalt mafigeblich zum Aufbau eines eigenstandigen und wettbewerbsfédhigen
Mittelstandes in den ostdeutschen Bundesléandern beigetragen.
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DIE BEDURFNISSE

Jeder Mensch, gleich wann, wo und wie er lebt, hat Bedlrfnisse: Um nicht zu
verhungern, muss er sich erndahren; um nicht zu erfrieren, muss er sich kleiden;
um sich vor Unannehmlichkeiten der Witterung zu schiitzen, braucht er eine
Unterkunft. Es sind dies die existentiellen VVoraussetzungen, die das menschli-
che Leben erst ermdglichen. Darum nennt man sie auch Primar- oder Exis-
tenzbedirfnisse. Daneben gibt es Bedrfnisse, die das Leben zwar verschénern
und angenehmer gestalten, jedoch nicht unbedingt lebensnotwendig sind. Sie
reichen von der Seife Uber Kaffee und Kaviar, Auto und Fernsehgerat bis zur
Urlaubsreise und Brilliantring. Diese Gruppe fallt unter die Begriffe Sekundar-
oder Kultur- und Luxusbedurfnisse.

Wiéhrend die Primérbedirfnisse bei Menschen aller Altersstufen, jeglichen
Bildungsgrades, samtlicher Hautfarben und Nationalitaten weitgehend gleich
sind, weisen die Sekundarbedirfnisse starke Differenzierungen auf. Sie richten
sich:

» Nach der Entwicklungsstufe eines Menschen: Von der Kindheit bis zum
hohen Alter andern sich laufend unsere Bedurfnisse und Art sowie Rangfolge
unserer Wunsche.

» Nach den natlrlichen Umweltbedingungen: Es bedarf keiner eingehenden
Marktanalyse um festzustellen: die Nachfrage eines Gronland - Eskimos an
Kihlschranken tendiert gegen Null; &hnliches gilt flir Heizsonnen als Ver-
kaufsobjekt in Zentralafrika.

» Nach dem zivilisatorischen und technischen Fortschritt: In den ersten
Jahrzehnten nach der Erfindung des Telefons durch Bell und Edison in den
70er Jahren des vorigen Jahrhunderts galt es noch als echte Sensation. Es war
bei einem sehr begrenzten Netz nur flr einen kleinen Benutzerkreis verfugbar.
Der stetige Aufstieg des Fernsprechers zum Massen-Kommunikations- Mittel
kénnte in unserer Zeit weitgehend als abgeschlossen gelten. Aber der Erfin-
dergeist im Bereich der Nachrichtentechnik treibt die Entwicklung standig und
immer schneller voran. Der Fernsprecher wurde langst Gberholt durch das
Mobil-Telefon (Handy),: Im Prinzip lieRe er sich bei jeder Einzelperson we-
cken. Entsprechend hoch sind die Verkaufszahlen.

Mit den Multimedia-Systemen ist eine ganz neue, in ihren Auswirkungen
kaum voraussehbare Phase in der Kommunikation eingeleitet worden.

Das Internet entwickelte sich in kurzer Zeit zur zentralen, weltweiten Informa-
tionsquelle die es ermdglicht, geschéftliche Transaktionen tiberall und zu jeder
Zeit zu erledigen. War bislang noch ein Computer die Voraussetzung, um sich
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diese Mdglichkeit zu erschlielen (40% aller bundesdeutschen Haushalte mit
,mittlerem Einkommen* verfligen Uber einen PC; aulerdem gehort er heute
zur Standartausstattung offentlicher Schulen), so kann inzwischen das Internet
auch von Mobil-Telefonen aus oder via Fernsehgerét genutzt werden.

Riickschauend auf die letzten vier Jahrzehnte hat schon einmal der technische
Fortschritt mit dem unaufhaltbaren Siegeslauf des zunachst schwarz -weif3en,
spater farbigen Fernsehers, kombiniert mit Videorecordern, unsere Lebensge-
wohnheiten und Bedurfnisse fast unglaublich veréndert, leider nicht immer
zum Vorteil der Menschheit und der Zivilisation.

Nach den wirtschaftspolitischen Verhéltnissen: Ein Beispiel dafir, wie wirt-
schaftspolitische Einwirkungen die Bedirfnisskala eines hochzivilisierten
Volkes zu andern vermogen, bietet die Entwicklung in der Bundesrepublik. In
der Zeit der totalen wirtschaftlichen Verelendung bis zur Wahrungsreform
erschopfen sich das Denken der Bevdlkerung fast ganz in der Befriedigung der
Primarbedurfnisse, und selbst nach der Normalisierung der Wirtschaftslebens
war ein so bedeutender Nachholbedarf vorhanden, dass die ersten funf, sechs
Jahre des Wiederaufbaus von drei groBen Verbrauchswellen getragen wurden:
der sogenannte Fresswelle, der Kleidungswelle, der Wohnungswelle. An-
schlieBend erst erwachten die Luxusbedirfnisse, die einen immer breiteten
Rahmen einnahmen. Mehr und mehr verstérkte sich das Streben nach hoherer
»Lebensqualitat”. Dazu gehdren beispielsweise auch Reisen im Inland und ins
Ausland. Im Jahr 2000 gaben die reiselustigen Deutschen aus den alten und
den neuen Landern rund 107,37 Mrd. Euro flr Reisen aus. Selbst in Zeiten, in
denen die Einkommen nur wenig steigen und das Geld in der Haushaltskasse
knapp ist, wird eher an anderen Ausgaben als an denen fiir die Urlaubsreise
gespart.

In den neuen L&ndern kam es nach der Wahrungsreform und dem politischen
Zusammenschluss nach den vielen Jahren der Giiterknappheit voriibergehend
zu einem wahren ,,Konsumrausch. Die glinstig umgestellten Sparguthaben,
die sich im Laufe der DDR-Zeit mangels Kaufmdglichkeiten angesammelt
hatten, dienten jetzt der Finanzierung des unmittelbaren Konsums und langfris-
tiger Gebrauchsguter. West - Autos verdrangten die Trabants und Warburgs
auf den StraRen. Inzwischen haben die ostdeutschen Haushalte ihr Ver-
brauchsverhalten weitgehend an westdeutsche Gewohnheiten angepasst.

Bediirfnisse, fiir die Kaufkraft vorhanden ist, nennen wir Bedarf, der als Nach-
frage auf dem Markt in Erscheinung tritt. Nach der Art der Bedarfs und den
Maglichkeiten der Bedarfsdeckung wird unterschieden zwischen Individual-
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und Kollektivbedarf. Der Individualbedarf kann vom Menschen allein befrie-
digt werden (z. B. Reisen, Korperpflege). Der Kollektivbedarf dagegen kann
nur von einer Gruppe gedeckt werden (z. B. Aufrechterhaltung der Sicherheit
durch die Polizei, soziale Sicherung durch die Arbeitslosenversicherung). Der
Nachfrage steht das Angebot gegenuiber, Angebot und Nachfrage bestimmen
den Preis.

EIN AUSBLICK AUF DIE ENTWICKLUNG
DER WELTWIRTSCHAFT

Im 21. Jahrhundert geht die menschliche Gesellschaft monumentalen Verénde-
rungen entgegen. Wir beginnen nicht ein Jahrhundert, wir beginnen eine neue
Ara. Gemeint ist die Entwicklung zur globalen Informationsgesellschaft, die
eine neue wirtschaftliche soziale und politische Ordnung schaffen wird. Wenn
Informationen blitzschnell und weltweit Gber Datennetze ausgetauscht werden
kénnen, wachsen die Verbindungen zwischen Nationen und Unternehmen
werden Entfernungen unwichtig, entfaltet sich freie Marktwirtschaft. Die In-
formationsrevolution treibt den globalen Handel und die internationalen Inves-
titionen zu enormen Zuwachsraten an.

Gleichzeitig steigt das Ausbildungs- und Leistungsniveau der Arbeitnehmer
rund um den Erdball. Eine globale Mittelklasse entsteht, die "&hnliche Vorstel-
lungen von wirtschaftlichem Fortschritt und ein dhnliches Bild von den Men-
schenrechten hat", sagt John Meyer, Professor fiir Soziologie an der Stanford-
Universitat: Hinter dieser Entwicklung steht eine machtvolle Idee: marktwirt-
schaftliche Offenheit. Allerorten verfolgen Regierungen eine liberal ausgerich-
tete Wirtschaftspolitik, beschleunigen die multinationalen Konzerne den Aus-
tausch von Innovationen (ber offene Grenzen hinweg. Schon jetzt zeigt sich
der Erfolg dieser Entwicklungen. Die jungen Okonomen Mittel- und Osteuro-
pas scheinen inzwischen einen Punkt erreicht zu haben, von dem aus sie in den
nachsten Jahren Wachstumsraten von vier bis sechs Prozent erwarten kénnen.
In den letzten beiden Jahrhunderten hat die Geschwindigkeit der dkonomi-
schen Entwicklung rasant zugenommen. Grol3britannien brauchte von 1780 an
noch nahezu 60 Jahre, um seine Pro-Kopf-Produktion zu verdoppeln. Japan
erreichte dasselbe Ziel, beginnend in den 1880er Jahren, in nur 34 Jahren. Und
Stidkorea gelang es nach 1966, in nur elf Jahren seine Produktion zu verdop-
peln. "Zu Beginn der Jahrhundertwende galten vier Prozent als ein kometen-
hafter Anstieg der Wachstumsrate. Heute sind es zehn oder mehr", sagt der
Harvard-Okonom Jeffrey D. Sachs, Henry S. Rown, Professor fir Wirt-
schaftswissenschaften an der Stanford-Universitat fligt hinzu: "Ein Prozess
entwickelt sich, der innerhalb einer Generation verspricht, den Grof3teil der
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Weltbevélkerung reich oder zumindest reicher als heute zu machen”. Davon
profitieren auch Regionen, in denen erst seit relativ kurzer Zeit privates Unter-
nehmertum Schritt flr Schritt zugelassen wird: zahlreiche Lander Asiens ein-
schlieflich Indiens und der Volksrepublik China, Mexiko, Teile Lateinameri-
kas und verschiedene mittel- und osteuropéische Lander. In diesen Regionen
leben 50 Prozent der Welthevélkerung, sie machen ungeféhr zwanzig Prozent
des Bruttoinlandsprodukts der Industrienationen.

Innerhalb weniger Dekaden kénnte so eine Vielzahl von heutigen Schwellen-
l&ndern dem so genannten "Club der Reichen™ beitreten. "Da die Wachstums-
raten in den aufstrebenden Mérkten sehr viel hoher sind als in der entwickelten
Welt, werden wir in jedem Fall eine Angleichung erleben”, prophezeit der bri-
tische Okonom Giles Keating.

Ein weiterer Vorteil der globalen Interdependenz ist die Aussicht auf niedrige-
re Inflationsraten. Zwar werden die Preise flir Industriegliter weiter steigen,
insbesondere bei "wachsender Nachfrage aus den aufstrebenden Okonomien.
Doch der verscharfte internationale Wettbewerb wird die Lohnforderungen
moderat halten und so den Spielraum fiir den Preisauftrieb begrenzen. Die
Globalisierung des Marktes fuhrt gleichzeitig zur Internationalisierung der
Unternehmen. Anders als in der Vergangenheit sehen sich deshalb auch deut-
sche Unternehmen verstérkt im Ausland nach neuen Produktionsstatten und
Absatzmérkten um. Immerhin sind die Stundenléhne deutscher Industriearbei-
ter 4,5mal hoher als in Taiwan und 54mal hoher als die Léhne in Russland
(2000).

Giinstige Arbeitskraft allein ist aber nicht entscheidend. Der Konkurrenzdruck
steigt auch fir die Produktion hochwertiger, umweltfreundlicher Giter und
fortgeschrittener Dienstleistungen. Stadte wie Singapur in Malaysia sind die
Wiegen von Ingenieurstalenten. Indien hat Millionen von Arbeitern, die mit
Computern umzugehen wissen. Mitteleuropa ist reich an brillanten Wissen-
schaftlern, in Mittel- und Siidamerika entstehen immer mehr High-Tech-
Zentren.

Viele amerikanische, japanische und européische Konzerne erweitern ihre Pra-
senz in der Weltwirtschaft. Das Bemerkenswerteste an der Marktwirtschaft
aber ist die Fahigkeit der Burger, rund um die Welt zu kommunizieren, mitei-
nander "Vertrdge abzuschlieBen und zu konkurrieren. Joint-Ventures abzu-
schlielen. Tatsachlich triumphiert die Marktwirtschaft, weil sie multikulturell
ist. Anders als die Planwirtschaft ist sie aufgeschlossen, liberale Ziele — von
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Freihandel bis Demokratie — zu verwirklichen, den Lebensstandard zu erhéhen
und der Mehrheit ein besseres und reicheres Leben zu ermdglichen.

GELD - WAHRUNG - WAHRUNGSSTORUNGEN

Das Geld nennt man das Blut der Wirtschaft und Eintrittskarte zum Sozialpro-
dukt. Es ist ein allgemein anerkanntes Tauschmittel. Im weiteren Sinne des
Wortes ist es gesundes Kredit- und Finanzsystem, Fundament der Wirtschafts-
stabilisierung. In jedem beliebigen Staat ist die wichtigste Stiitze dieses Fun-
daments eine Zentralbank. Was ist denn aber eine normale Zentralbank? Wol-
len wir deren Arbeit am Beispiel der Deutschen Bundesbank verfolgen.

Die Deutsche Bundesbank ist eine juristische Person des offentlichen Rechts
mit Sitz in Frankfurt (Main) und ist an Weisungen der Bundesregierung nicht
gebunden. Ihr Grundkapital betragt 290 Milliarden Euro. In jedem Bundesland
unterhalt sie eine Hauptverwaltung mit der Bezeichnung Landeszentralbank.
Die Deutsche Bundesbank ist verpflichtet, die Wirtschaftspolitik der Bundes-
regierung zu unterstiitzen. Zur Beschlussfassung und Durchfiihrung ihrer Auf-
gaben besitzt die Deutsche Bundesbank folgende Organe: den Zentralbankrat
und das Direktorium. Das erste beschlieBende Organ bestimmt die Wahrungs-
und Kreditpolitik der Deutschen Bundesbank. Das zweite ausfilhrende Organ
ist fur Durchfilhrung der Beschliisse der Zentralbank verantwortlich. Eine der
Hauptaufgaben der Deutschen Bundesbank ist die Versorgung der Wirtschaft
mit Geld. Daher nennt man sie auch "Hiterin der Wahrung". Zugleich ist die
Bundesbank die "Bank der Banken", weil sich die Geschaftshanken bei der
Bundesbank refinanzieren kénnen. Weiterhin ist die Bundesbank die "Bank
des Staates”, weil sie Kassenhalterin des Staates ist. Zugleich ist sie Tragerin
des Zahlungsverkehrs mit dem Ausland. Die Aufgaben der Bundesbank unter-
scheiden sich nicht wesentlich von denen der Zentralbanken in marktwirt-
schaftlich orientierten Landern. Zum Gliick fiir die meisten Menschen hat hier
niemand, nicht einmal der Président oder Bundeskanzler das Recht mit einem
Federstrich tber das Geld von Dutzenden Millionen Menschen zu entscheiden.
Auch die Zentralbank nicht. Sie hat nur die Mdglichkeit, die unsichtbare Hand
des Marktes in die nétige Richtung zu lenken. Der Geldwert oder die Kauf-
kraft des Geldes hangt ab von:

— der vorhandenen Geldmenge;

— der vorhandenen Guter- und Dienstleistungsmenge.

Steigen die Preise, so erhdlt man fir sein Geld weniger Ware. Der Geldwert
fallt. Fallen die Preise, dann steigt der Geldwert.
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Der Zahlungsverkehr

Man unterscheidet 3 Mdglichkeiten der Zahlung: Barzahlung, halbbare Zah-
lung und bargeldlose Zahlung. Bei der Barzahlung wechselt Bargeld vom
Schuldner in die Hand des Glaubigers. Bei der bargeldlosen Zahlung missen
sowohl Schuldner als auch Glaubiger Uber ein Girokonto verfligen, und das
Geld wird nur noch von Konto zu Konto tberwiesen. Halbbare Zahlung be-
deutet Einzahlung von Geld auf ein Konto oder Auszahlung von Geld von
einem Konto.

Bargeld ist nur ein kleiner Teil des Geldes und soll nur fiir kleinere personli-
che Einkdufe bestimmt werden. Vielen Menschen der Welt kommt nie in den
Kopf, ein Auto oder einen Kuhlschrank fur Bargeld zu kaufen. Es ist riskant,
Geld mit sich herumzutragen. Personliche Bankkonten sind auch richtiges
Geld. Deshalb verwenden die Menschen hauptsachlich Schecks. Von Firmen
werden auch elektronische Konten genutzt. In diesem Fall Giberweisen Compu-
ter augenblicklich riesige Summen von einem Konto auf das andere.

Die Wahrung als staatliche Ordnung des Geldwesens

Die staatliche Ordnung des Geldwesens bezeichnet man als Wahrung. Das ist
Geldeinheit eines Staates. Man spricht von der Pfund-Wahrung in England,
von der Frank-Wahrung in Frankreich, von der Rubel-Wahrung in Russland.
Die Wahrungseinheit der Bundesrepublik Deutschland ist seit dem 21. Juni
1948 (Wahrungsreform) die Deutsche Mark. Seit dem 1. Januar 2001 ist der
Euro zur einheitlichen Wéhrung der EU-Staaten geworden. Im Laufe der Zeit
haben sich bei der Bundesbank auslédndische Zahlungsmittel (Devisen) und
Gold angesammelt. Sie bilden die Wahrungsreserve flir den internationalen
Handel.

Waéhrungsstérungen

Bei der gesunden Wéhrung steht der Geldmenge eine entsprechende Guter-
menge zu einem ausgeglichenen Preis gegentber. Es herrscht Gleichgewicht
zwischen Gitermenge und Geldmenge. Die Volkswirtschaft ist stabil.

Wahrungsstorungen oder Wahrungskrankheiten sind die Inflation und die
Deflation. Bei der Inflation steht einer geringen Gltermenge eine grofie
Geldmenge gegenilber. Es entsteht ein Geldiberhang. Die Preise steigen. Das
Geld verliert immer mehr an Wert. Die Bewohner der ehemaligen UdSSR
fuhlten zumindest am eigenen Leibe, was es bedeutet, mit Geld zu leben, das
viel Zehntel seines Wertes verloren hat!
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Die Deflation ist gekennzeichnet durch die Tatsache, dass der vorhandenen
Gutermenge eine kleinere Geldmenge gegeniibersteht. Es kommt zu einem
Guteruberhang. Der Verbraucher erhélt fir sein Geld viel Ware. Die Preise
fallen, und der Geldwert steigt. Das fihrt zur Vernichtung zahlreicher, vor
allem kleinerer Unternehmen, zur Massenarbeitslosigkeit.

Fur stabile Wirtschaftspolitik gelten die 4 Grundforderungen:

— standiges Wirtschaftswachstum;

— Vollbeschéftigung;

— gleichbleibende Preise und auBenwirtschaftliches Gleichgewicht
(keine zu grofRen Export- und/oder Importtberschiisse). Aber ab und zu kommt
es zu einer Stockung. Man sagt, die Wirtschaft "stagniert”. Die Stagflation (=
Stagnation = Stillstand) ist hauptséchlich gekennzeichnet durch geringes Wirt-
schaftswachstum, Preissteigerungen, Arbeitslosigkeit, geringe Investitionsnei-

gung.
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TECTBI U 3AJAHUA JJIs1 CAMOIIPOBEPKH

Test1
Multiple-Choice-Aufgabe

Kreuzen Sie die richtige Antwort an.

Der Saldo ist
a) freier Uberschlag, Luftrolle;
b)  Unterschied der beiden Seiten eines Kontos;
¢) frihere italienische Miinze.
Ein in Aktien angelegtes Kapital, das die finanzielle Grundlage einer Ak-
tiengesellschaft bildet, heift
a) das Grundkapital;
b) das Stammkapital;
¢) das Aktienkapital.
Zu den Dienstleistungen gehdren:
a) Verkehr, Versicherung, Bank;
b)  Nahrungsmittel, Textil, Pharma;
c)  Tourismus, Auto, Schiffbau.
Die deutschen Unternehmen sind:
a) Adidas und Nike;
b)  Siemens und Bosch;
¢) Ritter Sport und Lindt.
Deutschland ist reich an:

a) Erdol,
b) Eisen;
¢) Holz.
Standort der Messe Internationale Griine Woche ist
a) Duisburg;
b) Berlin;

¢) Hannover.
Erziehungsurlaub ist
a) Urlaub, wahrend dessen man erzogen wird,;
b)  Urlaub, wo man Kinder besorgt;
¢) Urlaub, wo man sich erholt.
Finden Sie passende Beschreibung zu «HanokeHHBIH IaTEK:
a) Vorausbezahlung;
b) der Zahlungsauftrag;
¢) die Nachnahme.
Waéhlen Sie die richtige Abkirzung:
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10.

11

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

a) GMbh;

b) GmbH;
c) GMBh.
Der groRte Flughafen Deutschlands ist
a) Libeck;
b) Rhein;

¢) Frankfurt.
Das grofite Transportunternehmen Deutschlands ist
a) die Kolner Stralenbahn;
b) die Deutsche Bundesbahn;
¢) die Frankfurter Allgemeine.
Das Bundesland wird von der... verwaltet.
a) Volkerwahl;
b) Landesregierung;
c) Go- Bau Produktion.
Was versteht man unter dem Begriff «Stelle»?
a) Den gesamten Aufgabenkomplex eines Stelleninhabers;
b) Einen Ort, wo man wohnt;
¢) Abgrenzung der Kompetenz spezifischer Aufgaben.
Die Zentralbank der BRD ist
a) die deutsche Bundesbank;
b) die Europdische Zentralbank;
c) die Landeszentralbank.
... ist die Voraussetzung fiir das Funktionieren des Marktmechanismus
a) Die Rentenversicherung;
b) Wachsende Steuer;
c) Der Wettbewerb.
Die Méangelrige ist
a) KOHTpOJIb,
b) pexnamarus;
C) BO3MeIICHHE YOBITKOB.
Bruttoinlandsprodukt ist...
a) BHYTPCHHHIA BAJIOBOM MPOIYKT;
b) HanmoHaTBHBIN BATOBOM MIPOMYKT;
C) rocyaapCTBEHHBIN BalOBOI MPOAYKT.
Die erfolgreichste Luftverkehrsgesellschaft Deutschlands ist
a) Aeroflot;
b) Airbus;
¢) Lufthansa.
Die Zeit, wenn alle Beschaftigten an der Arbeitsstelle anwesend sein sol-
len heift
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20.
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roODdDEO

a) Notarbeitszeit;

b) Sollarbeitszeit;

c) Bedarfarbeitszeit.
Urkunde Uber privates, meist mit regelméRigen Ertrdgen aus Zinsen oder
Dividenden verbundenes Recht heift

a) Schatzpapier;

b)  Teuerpapier;

c)  Wertpapier.

Test 2
Streichen Sie das unpassende Wort. Begrinden Sie lhre Wabhl.

Euro, Cent, Peso, Rubel

GmbH, oHG, KGaA, DGB

Bereich, Branche, Region, Gebiet

Elektrotechnik, Verkehr, Pharma, Spezialfahrzeugbau
Bank, Versicherung, Kommunikation, Druck

Nivea, Oriflame, Schwarzkopf, Henkel

Aufschlag, Rabatt, Skonto, Ermagigung

Kopiergerét, Diktiergerat, Computer, Arbeitsmittel
Terminkalender, Lebenslauf, Geburtsurkunde, Zeugnis
Reklamation, Reklame, Werbespot, Werbung
Bedurfnis, Angebot, Nachfrage, Bedarf

Kredit, Hypothek, Darlehen, Zinsen

Manager, Fihrungskraft, Arbeitskraft, Vorgesetzte
Hausgeld, Haushalt, Budget, Etat

Test 3

Suchen Sie die passenden Entsprechungen:
Zum Beispiel: eine Ware \ geben
in Auftrag flhren

den Warenumsatz entrichten
den Arbeitsmarkt steigern

im Wettbewerb uberweisen
einen Vertrag erschliepen
Steuern betreiben
ein Handelsgewerbe abschliefen
einen Ertrag anlegen
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das Geld leben

einen Scheck machen

auf Kredit kaufen

in Konkurs bestehen

das Geld treten

ein Geschaft erweitern

von den Zinsen liefern

zum Monopol ausstellen

in Kraft unterzeichnen

die Produktpalette geraten
Test4

Bilden Sie richtige Varianten der Zusammensetzungen und Ubersetzen Sie sie
ins Russische:

Preis- -papier
Kauf- -leistung
Waren- -kammer
Dienst- -bezogene
Erziehungs- -emission
Wert- -markt
Inhaber- -schere
Nenn- -fonds
Handels- -ersatz
Schaden- -korb
Geld- -urlaub
Kredit- -satz
Zins- -index
Giro- -aktie
Wertpapier- -umlauf
Wechsel- -kraft
Rein- -gewinn
Absatz- -gewdhrung
Renten- -konto
Aktien- -wert
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Test5
Multiple-Choice-Aufgabe

Kreuzen Sie die richtige Antwort an.

1. Ein MaR firr die wirtschaftliche Leistung einer Volkswirtschaft nennt
man ...
a) das Nettoinlandsprodukt
b) das Volkseinkommen
¢) das Bruttoinlandsprodukt
2. Ein andauernder, ,signifikanter" Anstieg des Preisniveaus, eine Geldent-
wertung ist...

a) die Inflation

b) die Dienstleistung

¢) die Subvention
3. Den volkswirtschaftlichen Zustand eines allgemeinen und anhaltenden
Riickgangs des Preisniveaus flr Waren und Dienstleistungen nennt man ...

a) die Inflation

b) der Verdienst

) die Deflation
4.  Die Gebrauchsiberlassung von Geld (Banknoten, Minzen, Giralgeld)
oder vertretbaren Sachen auf Zeit wird ... gennant.

a) die Anleihe

b) das Kredit

c) die Miinze
5. Ein Geldschein, der von der nach dem Wéhrungsgesetz des Landes be-
rechtigten Bank ausgegeben worden ist und auf einen runden Betrag von Wéh-
rungseinheiten lautet heif3t...

a) eine Banknote

b) das Kredit

c) das Bargeld
6.  Ein meist rundes, aus Metall gepragtes (seltener auch gegossenes) Zah-
lungsmittel heil3t...

a) eine Banknote

b) die Subvention

C) eine Minze
7. ... bezeichnet eine Leistung, die nicht der Produktion eines materiellen
Gutes dient und bei der auch nicht der materielle Wert eines Endproduktes im
Vordergrund steht

a) die Dienstleistung

b) das Volkseinkommen
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c) die Charter
8  Die Summe aller von Inlandern im Laufe eines Jahres aus dem In- und
Ausland bezogenen Erwerbs- und Vermdgenseinkommen, wie Léhne, Gehél-
ter, Mieten, Zinsen, Pachten und Vertriebsgewinne nennt man ...

a) das Bargeld

b) das Volkseinkommen

c) die Nettoinlandsprodukt
9.  Das Entgelt flr ein Uber einen bestimmten Zeitraum zur Nutzung Uberlas-
senes Sach- oder Finanzgut (Geld), das der Empfangende (Schuldner) dem
Uberlasser (Glaubiger) zahlt...ist

a) der Zins

b) der Lohn

C) die Miete
10.  Die Geldleistung an den Staat ohne Anspruch auf individuelle Gegenleis-
tung ist

a) die Steuer

b) die Investition

c) die Subvention
11. Die Menge der in einem bestimmten Zeitraum verkauften Gliter und
Dienstleistungen in der Kaufmannssprache nennt man:

a) der Vertrieb

b) die Lieferung

€) der Absatz
12. ... ist eine Steuer, die von einem Unternehmer anhand des Umsatzes bei
erbrachten Leistungen an die Finanzbehdrde im Inland abzufilhren ist. Sie ist
eine indirekte Steuer, weil Steuerschuldner (Zahlungsverpflichteter) und Steu-
erpflichtiger (wirtschaftlich Belasteter) nicht identisch sind.

a) die Gemeinschaftsteuer

b) die Umsatzsteuer

c) die Verkehrssteuer
13, Unter ... versteht man den Verzehr oder Verbrauch von Gitern

a) Konsum

b) Produktion

c) Leistung
14.  Unter ... versteht man die Menge jeder Art von Gut oder Leistung, die
wirtschaftliche Akteure zu einem bestimmten Preis im Austausch gegen Geld
oder andere Giiter bereit und fahig sind zu erwerben.

a) die Nachfrage

b) das Angebot

c) der Markt
15.  Als ... wird das Zusammentreffen von Angebot und Nachfrage nach Ar-
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beitskraft in einer Volkswirtschaft bezeichnet.
a) Arbeitsmarkt
b) Absatzmarkt
c) Geschéftskontakte
16. ...sind in der Betriebswirtschaft Materialien, die die Basis flr die Herstel-
lung von Fertigerzeugnissen in der Produktion eines Unternehmens darstellen.
a) Finanzen
b) Rohstoffe
c) Zahlungsmittel

17.  ...ist in der Buchfilhrung die Differenz zwischen der Soll- und der Haben-
seite eines Kontos.

a) dieBilanz

b) das Depositum

C) der Saldo

18 Ein ... ist ein Schriftstlick, auf welchem alle Umsétze eines Bankkontos
ersichtlich sind.

a) Kontoauszug

b) Kassenzettel

c) Zahlungsverkehr
19. Ein MaR flir den Einsatz oder die zu erbringende Leistung, um einen be-
stimmten Nutzen zu erzielen heif3t

a) das Einkommen

b) das Bargeld

c) der Aufwand
20. Ein ... ist der konkretisierte Wunsch nach Beschaffung von Mitteln zur
Befriedigung von Bedurfnissen

a) Bedarf

b) Vorzug

c) Gut
21. .. .ist die géngige Bezeichnung firr die Einfuhr von Waren und Dienstleis-
tungen von Wirtschaftseinheiten, die ihren Wohnsitz auRerhalb des jeweiligen
Landes haben

a) Handel
b) Export
¢) Import

22.  Unter ... wird die Summe der auf die Gestaltung ihrer &ul3eren Beziehun-
gen gerichteten Handlungen und Erkl&rungen von Staaten und Staatenbindnis-
sen verstanden.

a) Aulenhandel

b) AuRenpolitik

c) Sicherheitspolitik
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23. ... ist eine Disziplin der Sozialwissenschaften, die sich mit dem wissen-
schaftlichen Studium der Politik beschéftigt.

a) Politikwissenschaft

b) Wirtschaftslehre

¢) Integrationspolitik
24. ... ist ein Teilgebiet der Volkswirtschaftslehre, die mit aggregierten Gro-
Ben arbeitet, d. h. sie untersucht Fragen nach dem Verhalten der Wirtschaft ins-
gesamt, so z. B. Anderungen des Gesamteinkommens oder des Beschaftigungs-
grades, der Inflationsrate oder Konjunkturschwankungen.

a) Volkswirtschaftlehre

b) Makrodkonomie

c) Betriebswirtschaftslehre
25. Die Situation auf einem Markt, in der die Menge des Angebots gleich der
Nachfragemenge ist, heil3t..

a) die Preishildung

b) der Marktgleichgewicht

c) die Inflation
26. Als ... bezeichnet man im Borsenhandel die Ausgabe von Wertpapieren
(Aktien, Fondsanteile, Anleihen, Geld) an einem organisierten Kapitalmarkt
(bspw. Bdorse).

a) Geldentwertung

b) Emission
c) Bonifikation
27. ... ist ein organisierter Markt fir Aktien, Anleihen, Devisen oder be-

stimmte Waren

a) eine Borse

b) ein Immobilienmarkt

€) ein Kapitalmarkt
28. Ein ... ist eine Urkunde, die ein privates Recht, beispielsweise eine Forde-
rung oder eine Beteiligung an einer Kapitalgesellschaft, verbrieft.

a) Flhrerschein

b) Wertpapier

c) Kredit
29. Der Begriff des ... den Vermittler einer Gelegenheit zum Abschluss von
Vertragen

a) Maklers

b) Dealers

c) Brokers
30. ... nennt man eine Marktsituation (Marktform), in der fur ein 6konomi-
sches Gut entweder nur ein Anbieter oder nur ein Nachfrager existiert.

a) ein Polipol
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b) ein Olygopol

¢) ein Monopol
31. ... ist das Streben von mindestens zwei Akteuren nach einem Ziel, wobei
der hohere Zielerreichungsgrad eines Akteurs einen niedrigeren Zielerrei-
chungsgrad des anderen bedingt

a) die Anpassung

b) die Konkurrenz

c) die Zusammenarbeit
32. Als ... bezeichnet man das Fehlen von bezahlten Beschaftigungsmaog-
lichkeiten fur einen Teil der Erwerbspersonen.

a) Arbeitslosigkeit

b) Sozialhilfe

c) Fiskalpolitik
33, Ein Interessenverband der Arbeitnehmer ist...

a) eine Gewerkschaft

b) eine Aktiengesellschaft

c) eine GmbH
34. ... beschreibt den materiellen Wohlstand von Personen, normaler-
weise im Verhéltnis zu Vergleichspersonen

a) das Bruttoinlandseinkommen

b) der Lebensstandart

c) der Reichtum
35. Ein ... ist Ergebnis eines vom Menschen bewirkten Transformationspro-
zesses, in dem Produktionsfaktoren unter Berlicksichtigung von Wissen
und unter Beachtung soziokultureller Nebenbedingungen in einen Output
umgewandelt werden.

a) Gut

b) Abfall

¢) Produkt
36. ...ist das Verlangen oder der Wunsch, einem empfundenen oder tatséch-
lichen Mangel Abhilfe zu schaffen.

a) ein Bedurfnis

b) die Nachfrage

c) das Angebot

Test 6
Nennen Sie Synonyme:
1. investieren
2. auslandisch
3. einen Kredit einrdumen
4. der Tender
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das Joint Venture
die Ausfuhr

die Einfuhr

der Haushalt

die Flaute

die Talfahrt

der Belegschaftsabbau
der Sachverstéandige
verbrauchen

der Wettbewerb

der Riickgang

der Absatz

der Erwerbslose

die Branche

die Aufwendungen
die Zweigstelle

in Konkurs gehen
der Reingewinn

der Preisnachlass
der Wechselbezogene
der Wechselnehmer
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KJIIOYU K TECTAM U 3AJAHUSAM J1JI51 CAMOIITPOBEPKHA
Test 1

1.b,2.a;3.a,4.b;5.b;6.b;7.b;8.¢;9.b; 10.c; 11. b; 12. b; 13. a; 14. a; 15.
c;16.b; 17.a; 18.¢; 19. b; 20. c

Test 2

1. Cent, 2. DGB, 3. Region, 4. Verkehr, 5. Druck, 6. Oriflame, 7. Aufschlag, 8.
Arbeitsmittel, 9. Terminkalender, 10. Reklamation, 11. Angebot, 12. Zinsen,
13. Arbeitskraft, 14. Hausgeld

Test 3

den Warenumsatz steigern — moBsicuts TOBapooGopor, den Absatzmarkt er-
schliefen — ocBauBaTh peIHOK cObITa, iM Wetthewerb bestehen — Beizepxath
KOHKypeHIuto, einen Vertrag unterzeichnen — mommmcars morosop, Steuern
entrichten — mratute Hamorw, ein Handelsgewerbe betreiben — sanmmatscst
Toproeuieii, einen Ertrag liefern — mpunocuts moxon, das Geld Uberweisen —
mepeBoANTh JAeHbIH, einen Scheck ausstellen — semmcars ek, auf Kredit kau-
fen — kymute B kpemur, in Konkurs geraten — obankporuthest, das Geld anle-
gen — BimoxuTh AeHbry, ein Geschaft abschliefen — saxmrounTs cmenky, von
den Zinsen leben — sxuth Ha npouentsr, zum Monopol machen — npespatuts B
Mmonomonuto, in Kraft treten — Berynuts B cuny, die Produktpalette erweitern —
PACIIMPUTEL ACCOPTHMEHT TIPOYKITHH

Test 4

Preisschere — 1ieHoBbie HOxHuIBI, Kaufkraft — mokynarenpaas crocoOGHOCTS,
Warenkorb — morpebutensckass kop3uwna, Dienstleistung — ycmyra, Erzie-
hungsurlaub — ormyck mo yxoay 3a pebenkom, Wertpapier — uennas Gymara,
Inhaberaktie — npeapsBuTensekas akiuss, Nennwert — HOMUHAJIBHAs CTOH-
mocTh, Handelskammer — toproBas mamarta, Schadenersatz — Bo3merieHue
yiiep6a, Geldumlauf — nenexxnoe obparienue, Kreditgewdhrung — mpemo-
CTaBiieHHE KpeamTa, Zinssatz — mpomenTHas craBka, Girokonto — »xupo-cyer
(texymmii cuer), Wertpapieremission — smuccus nennsix oOymar, Wechselbe-
zogene — tpaccar (3aeminuk), Reingewinn — gucras npubbuis, Absatzmarkt —
puIHOK cOBITa, Rentenfonds — nencuonnsiii ¢pomm, AKtienindex — kype aximun
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Test5

l.c;2.a;3.¢c;4.b;5.a;6.c;7.a;8.b;9.a;10.a; 11. c; 12. b; 13. a; 14. a; 15.
a; 16. b; 17.c; 18. a; 19. c; 20. a; 21. c; 22. b; 23. a; 24. b; 25. b; 26. b; 27. a;
28.b;29.a;30.¢c;31.b;32.a;33.a;34.b; 35.¢; 36.a

Test 6

1. anlegen; 2. fremd; 3. einen Kredit gewéhren; 4. die Ausschreibung; 5. das
Gemeinschaftsunternehmen; 6. der Export; 7. der Import; 8. das Budget; 9. die
Stagnation; 10. die Rezession; 11. der Personalabbau; 12. der Expert; 13. kon-
sumieren; 14. die Konkurrenz; 15. die Talfahrt; 16. der Vertrieb; 17. der Ar-
beitslose; 18. der Bereich; 19. die Kosten; 20. die Niederlassung, die Filiale;
21. Bankrott werden, Pleite gehen; 22. der Nettogewinn; 23. der Rabatt; 24.
der Trassat; 25. der Remittent
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HPUJIOKEHUE

JEHEKHBIE EJWHUIIBI CTPAH

Land
Agypten
Australien
Brasilien
Chile
China
Griechenland

Gropbritannien und Nordirland

GUS

Hong Kong
Indien

Israel

Japan

Kanada
Kenya
Kolumbien
Korea, Sid-
Libanon
Marokko
Mexiko
Pakistan
Portugal
Saudi-Arabien
Schweiz
Taiwan

USA
Vereinigte Arabische Emirate

Belgien
Deutschland
Finnland
Frankreich
Griechenland
Irland

Italien

Wahrung und Unterteilung
Pfund zu 100 Piaster
Dollar zu 100 Cents
Cruzeiro zu 100 Centavos
Peso zu 100 Centavos
Yuan zu 10 Chiao = 100 Fen
Drachme zu 100 Lepta
Pfund Sterling zu 100 New Pence
Rubel zu 100 Kopeken
Hong Kong-Dollar zu 100 Cents
Rupie zu 100 Paise
Neuer Schekel zu 100 Agorot
Yen zu 100 Sen
Dollar zu 100 Cents
Shilling zu 100 Cents
Peso zu 100 Centavos
Won zu 100 Chon
Pfund zu 100 Piaster
Dirham zu 100 Centimos
Peso zu 100 Centavos
Rupie zu 100 Paisas
Escudo zu 100 Centavos
Riyal zu 100 Halalas
Schweizer-Franken zu 100 Rappen
Neuer Taiwan-Dollar zu 100 Cents
Dollar zu 100 Cents
Dirham zu 100 Fils

EURO-RAUM
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Luxemburg
Niederlande
Osterreich
Portugal
Slowenien
Spanien



AG
AHK
ANUGA
BAUMA
bfai

BLZ
BIP

BSP
BWL
CeBIT

CHE

DBB

DGB

E.G.

e.Kfm., e.Kffr.
ESZB

EU

e.V.

EZB

Fa.

GG

GH

GmbH, G.m.b.H.
GUS (CIS)
HGB

HR

IG

IHK

IMF

KG
KGaA
LZB
MWSt
OHG
OPEC

CHUCOK COKPAILIEHUN

Aktiengesellschaft

Auslandshandelskammer

Allgemeine Nahrungs- und Genussmittel- Ausstellung
Baumaschinen- Messe

die Bundesagentur fur Aupenwirtschaft

Bankleitzahl

Bruttoinlandsprodukt

Bruttosozialprodukt

Betriebswirtschaftslehre

Welt-Centrum der Biiro-, Informations-, und Telekom-
munikationstechnik

Centrum fiir Hochschulentwicklung

die Deutsche Bundeshank

der Deutsche Gewerkschaftsbund

eingetragene Genossenschaft

eingetragener Kaufmann, eingetragene Kauffrau
Europaisches System der Zentralbanken

Europdische Union

eingetragener Verein

die Europaische Zentralbank

Firma

Grundgesetz

Grophandel

Gesellschaft mit beschrankter Haftung

Gemeinschaft der unabhéngigen Staaten
Handelsgesetzbuch

Handelsregister

Industriegewerkschaft

Industrie- und Handelskammer; Internationale Han-
delskammer

International Monetary Fund (Internationaler Wéh-
rungsfonds)

Kommanditgesellschaft

Kommanditgesellschaft auf Aktien

Landeszentralbank

Mehrwertsteuer

offene Handelsgesellschaft

Organization of the Petroleum Exporting Countries
(Organisation der Erddl exportierenden Lander
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stf., stfr.

uvv
VE
VWL
WTO
Woust

steuerfrei
Unfallverhiitungsvorschriften
Verrechnungseinheit
Volkswirtschaftslehre

World Trade Organization
Warenumsatzsteuer
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[JIOCCAPUI
A

Absatz, der — cObIT;

KOJIMYECTBO MPOIYKIIMHU, TIPOJIaBAEMON MPEANPHUATHEM Ha PhIHKE.

Aktie, die — akuus;

IIeHHass Oymara, CBUJICTEIILCTBYIOMIAsl O BHECCHUH IMasi B KalWTal aKIMOHEP-
HOTO OOIIECTBa; JTAaeT €€ BJIAJCIbIy MPaBO Ha MPUCBOCHHUE YACTH NMPHOBUIA B
dhopme muBUACHA.

Aktiengesellschaft (AG), die — akrronepHoe 00IIECTBO;

00BEAMHEHHE JTHILI, IPEAPUATHH, MPEACTaBIIoNnIee CoO00H OE3MMIHOE COCIH-
HEHHE KAIMTaJIOB, Yeld OCHOBHOW KalWTAJI pa3JieliecH Ha paBHBIC JIOJH, KOTO-
pble OATBEP)KAAIOTCS LIEHHBIMU OyMaramu.

Aktiva, pl — axtus;

OJTHAa M3 CTOPOH OYXrajTepcKoro OajaHca; CTOMMOCTh HAJIMIHOTO M TOJTOBOIO
HMMYIIECTBA, MPUHAIIIEKAIIETO MPEANPHUITUIO.

Akzise, die; Akziseneinnahme, die — akrus;

BHJIT KOCBEHHOTO HAJIOTa, MPEUMYIIECTBEHHO HA IPEAMETHl MAacCOBOTO IIO-
TpeOyeHus (061:1qu Ha Taba4yHble U3/eJHs, CIIUPTHBIC HAITUTKU U T.H.), a Tak-
Ke YCIyTH.

Auslandshandelskammer, die — Mexxaynapoanast Toprosasi najaTa.
Angebot, das — npemioxenue;

MOCTYIJICHHE TOBAPOB Ha PHIHOK.

Bank, die — 6anx;

YUPEXIEHUS, aKKyMYIUPYIOIIHE JACHEKHbIE CPEJCTBA U HAKOILUICHMS, MpPEero-
CTaBJISIONIUE KPEAUT, OCYILECTBISIONINE IEHEKHbBIE PACUEThl, YUET BEKcelnei,
SMHCCHIO JEHET U IIeHHBIX Oymar, omeparyu ¢ 30JI0TOM, HHOCTPaHHOH BaJo-
TOU ¥ Jp. PYHKIUH.

Bartergeschéft, das — 6aprepnas caenka,;

HaTypaJbHBIA TOBapOOOMEH, IPH KOTOPOM OJHA BEIb MEHSETCS Ha JPYTyIo
0e3 JIeHeKHOM OILIaTHI.

Borse, die — 6upixa,;

OpraHU3alMOHHO O(OPMIIEHHBI M PETYIApHO (QYHKIMOHHUPYIOUIMH PHIHOK.
Hanpumep, neHHsIMH Oymaramu Topryer (oHmoBas Oup’ka, ToBapamu IO
cTaHmapTaM u o0pasiiaM — TOBapHas Oupika; BaarOTHbIE Oupxwu (pacmosara-
I0TCsI TIpH (DOHIOBBIX) OCTANUCH JIHIIL B HEKOTOpbIX crpaHax (OPI, ®pan-
[MH), T. K. ONIEPALMU C HHOCTPAHHON BaJIFOTOH MPAKTHYECKH MEPEILTH B PYKH
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0aHKOB. PBIHOK ()paxTyeMbIX CYJOB MpeAcTaBisieT co0oi (paxToBas OHpKa.
CB0OOIHBIE TPYIOBBIE PECYPCHI PACIPENENIIOTCS Ha OUpKe Tpyaa.

brutto — 6pyrro;

(ot ut.brutto — rpsA3HEIL) — aHTHIOA HETTO, 03HAYAET HEUTO HEOUYUIICHHOE OT
Mycopa, HalpuMep, BEC TOBapa ¢ yMaKoOBKOM, JJOX0 0e3 BbIUeTa U3JICPHKEK.
Bruttoinlandsprodukt, das — BHyTpeHHHMIT BaIIOBOM POIYKT;

COBOKYIHAas CTOMMOCTh BCEX TOBAapOB M YCIYT, NMPOW3BEIEHHBIX B TEUCHHE
rojia Ha TEPPUTOPUH CTpaHBI 0e3 pa3[eieHUs] pecypcoB, MCIIOIb30BAHHBIX Ha
WX TPOU3BOJICTBO, HA MIMITOPTHBIC M BHYTPCHHUE.

Cc

Cybergeld, das — anexTpoHHBIE JEHBTH;

3TO TUIATEKHOE CPEICTBO, CYHICCTBYIOIIEE HCKIIOYUTEIFHO B AJIEKTPOHHOM
BUAC, TO €CTh B BH/IC 3amncel B CIICUAJIM3UPOBAHHBIX 3JICKTPOHHBIX CHCTC-
Mmax. Kak npaBuio, Bce onepaiyu mpoucxost yepe3 MHTepHeT, HO ecTh BO3-
MOXXHOCTh HCIIOIb30BaHMS DJIEKTPOHHBIX JICHEr M IPU IOMOIIHM APYTUX
Cpe/CTB, HAIIPUMeEP, MOOMIILHOTO Telled OHa.

Deflation, die — nedusimus;

CHUKEHHE YPOBHS LIEH M YBEIMYCHUE KOJIUYECTBA TOBAPOB.

Denominierung, die — neroMuHanus;

YKpYIIHEHHE JIEHEXKHOM €IUHHUIIBI CTPaHbl K 0OMEH 110 YCTAaHOBICHHOMY COOT-
HOIIIEHHIO CTapBIX JEHEKHBIX 3HAKOB Ha HOBEIE.

Devisen, die — nHOCTpaHHast BATIOTA.

Dividende, die — muBuneHsx;

BBIIUIATa MPOIEHTA IO BKJAJy WIM LEHHBIM Oymaram. Takxke AUBHICHIOM
HA3bIBAETCS YACTh MPUOBUIM AKIMOHEPHOIO OOIIECTBA, KOTOPYIO aKIHOHEDPHI
€XKETOJIHO PACTIPEACIISIOT MKy COOOH.

E

Einzelhandel, der — po3uu4Hast Toprosis;

9YacTh BHYTPCHHEH TOPrOBIH, PEalu3yolias TOBaphl HACCICHUIO MOIITYIHO
WITH HEOOJIBIIUM KOJIHYECTBOM.

Effektenmarkt, der (=Fondsmarkt) — hoH10BBIi PBIHOK;

PBIHOK IIEHHBIX OyMar.
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Emission, die — smuccus;

BBINYCK LIEHHBIX Oymar, OyMasKHBIX JICHET.

Eurocard, die — eBpokap;

MEXAyHapoAHas KpEIUTHAs KapTodka C IIPaBOM IIONb30BaHMA B CTpaHax-
YYaCTHUKAX EBPOIEHCKON OaHKOBCKOM CHCTEMBI.

G

Gebrauchsguter, pl — ToBaps! o6uxona;

VIS MHOIOKPAaTHOTO, OIOCPEJOBAHHOTO (KOCBEHHOI0) MCIOJIb30BAHUS,
HarpuMmep, Me0elb, OISKIA, BOAA B LIEHTPAILHOM OTOILUIEHUH U T.1L
Geldabwertung, die — neBaibsBarys;

O(bUIIHATBHOE YMEHBIIEHHE 30JI0TOIO COMEPIKAHMS JCHEKHON CIMHHUIIBI WK
MOHIKEHNE Kypca HAMOHAIBHON BAaIIOTEI 110 OTHOIIECHHMIO K 30JI0TY, CEPEOPY,
K.-J1. ’THOCTPaHHOH BaJIIOTE.

Gesellschaft mit beschrankter Haftung (GmbH) — o6mecTBo ¢ orpanuuen-
Hoii orBercTBeHHOCTRIO (O00);

00IIECTBO CO CBOUM KaIllMTAJIOM, pa3e/IcHHBIM Ha JOJIM KOMIIAHLOHOB (BKJIA-
1), KOTOPEIE, OAHAKO, HE MOATBEPKACHEI IIEHHBIMH OyMaraMmH.

Girogeld, das — 6e3nanuunble 1eHbI'M Ha GAHKOBCKHX CYETaX.

Grophandel, der — orrroBast Toprosis;

YaCTh BHYTPEHHEH TOPTOBJIM, OXBATHIBAIOIIAS MPOAAKY KPYIHBIX MAPTHHA TO-
BapOB.

H

Haben, das (cm. taxxe das Soll; Soll und Haben — ne6er u xpemut) —
KPEINT;

npaBasi CTOPOHa OYXTalTepCKUX CUETOB; B aKTHBHBIX CUETaX 3allUCh B KPEIHUT
MOKA3bIBAET YMEHBIIICHHE, & B TACCHBHBIX — YBETMIEHHE CPEJICTB.
Handelskammer, die — Toprosas masara;

MEKyHapOiHasi OOILIECTBEHHAS WM TOCYJaPCTBEHHAS OpraHH3alus, COIeH-
CTBYIOIIIAS Pa3BUTHIO dKOHOMUKH M TOPTOBJIM, B IIEPBYIO OYEPEIb BHEITHETOP-
TOBBIX OTHOIIIECHUH MEXKITY CTPAaHAMH.

Hypothek, die — umorexa;

3aJ10T HE/IBIKMMOCTH C TIEITBIO TIOMYUEeHHsI JIOITOCPOYHOM CCY/IBI.

Industrie- und Handelskammer — toproBo-npomsiiieHHas nanara;
o0BeIMHEHNEe OTKPBITOTO TpaBa ¢ O0S3aTENbHBIM WICHCTBOM, MPEICTABIIIO-
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1Iee MHTEPEChl SKOHOMHKH CTpaHbl (oOecrmeueHue nH(poOpManue, perucrpa-
IIUsI TOPTOBBIX M MPOMBIIUICHHBIX (PUPM C BbIIaYeH CepTH(PHUKATOB, OCPE-
HUYecKue (HYHKIIMH, 3aCBUACTENECTBOBAHIE TOPTOBBIX CUETOB.

Inflation, die — uadsmms;

oOecIieHHBaHUE JISHET U POCT IICH.

Infrastruktur, die — undpactpykrypa;

KOMILIEKC OTpacieil X03sicTBa, 00CTyKUBAIOIIUX POM3BOICTBO (TPAaHCIOPT,
CBsI3b, ZIOPOTH, MOPTHI, CKJIa/bl, BOAOCHAOXEHHE M KaHaju3alus, oOpa3oBa-
HHe, HayKa, 3[PaBOOXpaHCHUC.

Inhaberaktie, die — mpenpsBuTENBCKAs aKims (HA IPEIbIBUTEINSN);

aKIys, B KOTOPOH HE yKa3aHO MM BIaJeliblia, CPABHUTEIBHO JIETKO EePeXo-
JTAT U3 PYK B PYKH.

Inkasso, das — unkacco;

OaHKOBCKasl omepamnys, pyu KOTOPOoi 0aHK IO MOPYUYCHUIO KIIMCHTA MONydaeT
MPUYUTAIONIMECS] MOCICTHEMY JCHEKHBIE CYMMbI HAa OCHOBAHHH JCHEKHO-
TOBapPHBIX HJIMA PACYCTHBIX JOKYMEHTOB.

K

Kommanditgesellschaft (KG), die — kommanauTHOE TOBapHIECTBO (TOBA-
PHIIIECTBO Ha Bepe);

BHUJ] TOPTOBOTO TOBAPHUIIECTBA 63 COOCTBEHHOrO JIMYHOCTHOrO TipaBa (ToBa-
PHILECTBO OTAENBHBIX YWIEHOB, HECYIINX HEOIPAHMYEHHYIO OTBETCTBEHHOCTH
BCEM CBOUM COCTOSIHMEM).

Konjunktur, die — koubI0HKTYDA,;

CTeYeHre OOCTOATENBCTB, KOHKPETHBIC YCITOBHS.

Kredit, der- kpeur;

ccya, MPeIoCTaBlIeHHEe [EHHOCTEH (JeHer, TOBApoOB) B JOJIT; KOMMEPYECKOE
JIOBEpHE.

Liquiditat, die — mukBuIHOCTS;

MOOWJIBHOCTh aKTHBOB OAaHKOB, MPEINPUATHH, GUPM, 00eCIIeUnBaOIIas CBOC-
BPEMEHHYIO OILIATY UX 00SI3aTEIIbCTB.

Logistik, die — iorucruxa;

IUTAHUPOBaHUE U OOECTeUeHHEe MAaTEPUITBHO-TEXHIIECKOT0 CHAOMXEeHHUS; opra-
HHU3AIMs TPAHCIIOPTUPOBKH, XPAHCHHS U TIEPErPY3KU TOBAPOB.
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M

Management, das — MeHeKMEHT;

COBOKYIHOCTh MPUHIUIOB, (JOPM, METOJOB, IPUEMOB M CPEICTB YIPABICHHUS

MPOU3BOACTBOM M MPOU3BOJCTBEHHBIM IEPCOHATIOM € HCIIOJIB30BAHHEM JI0-

CTHIKEHHI HAYKHU YIIPABJICHUS.

Marketing, das — mapkertuHr;

OOLIMPHAS TI0 CBOEMY CIIEKTPY JIEATEIBHOCT B chepe PhIHKA TOBAPOB, YCIIVT,

[EHHBIX OyMar, OCYIIECTBIIsIeMas B IENAX CTUMYJIUPOBaHHsS CObITA TOBAPOB,

Pa3BUTHS U YCKOPEHHsT 0OMEHa, BO UMSI JIYUIIIErO YIOBICTBOPEHUs MTOTPEOHO-

cTell ¥ MOAydEeHUs IPUOBLIH.

Markt, der — peiHOK;

B Y3KOM IOHUMaHHH — JII000€ MECTO TOProin (00MEeHa) ToBapaMu U yCIyra-
MU,

B IIHPOKOM CMBICIE — SKOHOMHYECKHE OTHOIIECHHS, CTPOSIIHECS HA OCHOBE

PBIHOYHBIX 3aKOHOB U IIPUHIIHIIOB.

Marktwirtschaft, die — peiHOUHASt 5KOHOMHKA;

COIMAIBHO-9KOHOMHYECKAss CHCTEMa, PA3BHBAIOIIASCA HA OCHOBE YaCTHOM

COOCTBEHHOCTH M TOBapHO-JCHEKHBIX OTHOINEHWH. PHIHOYHAS SKOHOMHKA

OITHPAETCs Ha TPHHIIUITBI CBOOOIBI TPEANPUHUMATENLCTBA U BHIOOPA.

Mehrwertsteuer, die — Hamor Ha 106aBJICHHYIO CTOMMOCTE;

dopMma u3BATUS B OHODKET YacTh A00ABICHHOM CTOMMOCTH, OMpPEAEIeMOn

KaK pasHHIa MEKIY CTOMMOCTBIO PEaM30BaHHBIX TOBApOB, pabOT U YCIYT H

CTOMMOCTBIO MaTepHaIbHBIX 3aTPaT, OTHECEHHBIX Ha M3IEPIKKH IPOU3BOACTBA

1 oOpalieHusl.

Nachfrage, die — cripoc;

TpeOOBaHKE HA TOBAPHI CO CTOPOHBI MTOKYATENS.

Nachnahme, die — HanoxeHHbI1 TUIATEXK,

CIoco0 pacueToB, IPU KOTOPOM TpPy3 WIIM MOYTOBOEC OTHPABICHHE BBIIACTCS
MOJTY4ATENIO MOCTIe OIIATHI YCTAHOBJICHHON OTIPABUTEIEM CTOUMOCTH.
Namensaktie, die — mmennas akuus;

aKIys, MPUHAJIeKAIIAs onpeielicHHOMY (PU3NUECKOMY WK FOPUIUYECKOMY)
JIMITY; PETHCTPUPYETCS B KHUTE COOCTBEHHHUKOR.

Nennwert, der — HomuHaTbHas 1IeHA (HAPHUIIATEIbHAS CTOUMOCTD);

HCXOJHOE 3HAYCHHUE 1eHbl, OQHUIMAIbHO OOBSBICHHAS HapUIATENbHAS CTOM-
MOCTh, YKa3aHHas Ha IIEHHBIX Oymarax, OaHKHOTaX, OYMa)kKHBIX JIeHbI'aX, MO-
HETax.

netto — HerroO;
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(ot mar. netto — umcrelit) — yucTas Macca (Bec) ToBapa 0e3 YIAKOBKH, YH-
CTas I[[eHa TOBapa 3a BBIUETOM CKHIOK, YHUCTBIH JOXOJ 3@ BBIYETOM PAcXOJIoB;
MapHBIA TEPMUH — OPYTTO.

O

Obligation, die — o6murarus;

IieHHass Oymara Ha TIPEIbsSBUTENS, JA0Mas BIaAeibily PAaBO HA MOTyYCHHE
TOZI0BOrO JOXOJa B BHJIC (PMKCHPOBAHHOTO MIPOIICHTA.

Okonomik, die; Wirtschaft, die — sxornomuxa;

XO3SHUCTBO B IIIMPOKOM CMBICIIE ATOTO CJIOBA, T.€. COBOKYITHOCTh BCEX CPEICTB,
MIPEMETOB, Belleid, CyOCTaHIMIi MaTepHaIbHOIO U JYXOBHOIO MHpPa, UCIOJb-
3yEMBbIX JIFOABMH B IIENISX YIOBIECTBOPEHHS MOTPEOHOCTEH.

Okonomik, die; Wirtschaftslehre, die — sxonomuxa;

HayKa O XO35ICTBE U CBSI3aHHOU C HUM JIESITEIbHOCTH JIFOJIEH .

P

Passiva, pl — maccus;

OJlHA M3 CTOPOH OyXrajarepckoro GajaHca, COBOKYIHOCTH JOJNTOB U 00s3a-
TEIBCTB MIPEAIPHUITHSL.

Planwirtschaft, die — mmanoBoe X035cTBO;

(dopMa IKOHOMUYECKOTO YCTPOMCTBA, NMPH KOTOPOH MaTepHajbHBIC PECYPCHI
HAXOMATCA B TOCYINapCTBEHHOM COOCTBEHHOCTH M PACHPENENSIOTCS IpPaBH-
TEJILCTBOM.

Plastikgeld, das — miactikoBBIe AEHBIH;

IIACTHKOBAs KapTOYKa CTAHIAPTHBIX pa3MepoB (MpUOIM3HTEIBHO 54X86 MM),
C MOMOIIBK0 KOTOPOM MOKHO OIIAYMBATh TOBApPhl M YCIYTH, CHUMATh JEHBIH
B 0aHKOMarax, a TaKKe [0JIb30BaThCs APYTMMH JOMOJHHTEILHLIMU IIPEUMY-
LECTBAMU.

Remittent, der — pemurenr;

JIMIIO, HA MM KOTOPOTO BBIMMCAH MEPEBOIHBIN BEKCENb (TpaTra).

Rentabilitat, die — penrabenbHOCTB, JOXOAHOCTH, BHIFOIHOCTH, MPHOBLIL-
HOCTb;

COOTHOIICHUE MEXKIY J0XOIOM C KamuTajia ¥ 0a3UCHBIM YHCIIOM, HAIPUMEp:

PEHTa0EeTbHOCTh COOCTBEHHOTO KaIlnTalla = MPUOBLTH . COOCTBEHHBIN KaIUTaJ.
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Saldo, der — canpmo;

B OyXydere — pa3HOCTh MEXKIY HTOTAMH 3aITUCeH 1Mo NeOeTy U KPEAUuTy cue-

TOB,;

BO BHEIITHETOPTOBBIX OTHOIIECHUSIX — PAa3HOCTh MEXKIY CyMMaMH 3KCIOpTa W

HMMIIOPTa WK CyMMaMu TpeOOBaHUN U 003aTeIbCTB.

Soll, das — neber;

JeBasi CTOPOHA OYXTalNTepPCKHX CYETOB; B aKTHBHBIX CUETaX Ie0eT O3Hadaer

yBequeHHe y‘iI/ITLIBaeMLIX CyMM, a B ITIACCUBHLIX CUCTAX — yMeHLH_[eHI/Ie.

Sozialfiirsorge, die — conmansHOe 0becneueHmue;

CHUCTEMa COIMAIIbHO-DKOHOMHYECKUX MEPOINPUITUH, TapaHTUPYIOIIUX MaTe-

pHalibHOE O0eCIIeYeHHEe TPAKIAH B CTAPOCTH, B TIEPUOJl BpEMEHHON HETPYIO-

CrocoOHOCTH, TPH MOTEpPe KOPMHJIbIIA B CEMbE; OOECIeUeHHEe MOCOOUAMU H

Hpe}],OCTaBHeHI/Ie JIbI'OT )KeHH_lI/IHaM—MaTepﬂM, CEMbBSM CO CpaBHI/ITCJ'II)HO HU3-

KHMH CPEIHEYIIEBBIMU JIOXOIaMH H JIp.

Steuer, die — Haor;

00s3aTeNIBHBIN TUIATEX, B3UMAEMBbId TOCYIaPCTBOM C HACETICHHUS U MPEIIpHs-
THIA.

Swapgeschéft, das — BamoTHast cBOI-oreparus;

MOKYIKa MHOCTPAHHOW BANIOTHI C HEMEJIEHHOW OIUIATOM B HAIIMOHAIBHOMN

BaJIIOTE C YCIIOBUEM IMOCIEAYIOMIEr0 00paTHOTO BHIKYIIA.

T

Tratte, die — Tparra;

HepeBOI[HLIﬁ BEKCEIb — IHUChbMEHHBIN IpruKa3 KpeauTopa 3aCMIIUKY (I/IJ'II/I
00bIYHO 6aHKy) 00 YIUTaTe MOCIEIHUM OTPEeNeICHHON CYMMBI JICHET TPEThEM Y
nuiy (PEMHTEHTY) WK TPEIBABUTENIO TPATThI. VICIIONB3yeTcs rIaBHBIM 00pa-
30M BO BHEIIIHEH TOPIroBJIC.

Trassant (= Wechselaussteller), der — tpaccanr;

JIMOO, BBICTABUBLICC TPATTY, U MMOANNCABIICC YCK.

Trassat (= Wechselbezogene), der — tpaccar;

JIMIIO, Ha KOTOPOE BBICTABJICHA TparTa (TOT, KTO AOJKEH OILUIATHTH YeK).

U

Uberziehungskredit, der — osepapacr;

MPEIOCTaBIIEHUE KPAaTKOCPOUHOTO KpeAuTa KIMEHTy OaHKa, KOrja BEJIMYMHA
IUIaTeXKa IPEBBIMACT OCTATOK CPCACTB HAa CYCTC KIIMCHTA. B moramenue 3a-
JAOJDKEHHOCTHU HAIIPAaBJIAIOTCA BCE CYMMbI, NMOCTYHNAIOIIUE Ha TeKyHII/Iﬁ CUcT
KJIMCHTA.
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Umsatzvermdgen, das — o060poTHBIE CPEACTBA;

NpeaAMeTbl UMYUIECCTBA, CBA3aHHBIC Ha MPCANPUATHU KOPOTKOE BpPEMsI, KOTO-
phie 00pamaroTcsi B TEYCHHE T'oja, KaK MPaBWIIO, HECKOJIBKO pa3, Hampumep,
IJIATCXKHBIC CPEACTBA, 3allacChl CbIPpbs WJIN l'IOJ'Iy(ba6pI/IKaTOB U TOTOBBIX HU31C-
JINU.

\

Verbrauchsgiter, pl — motpeburensckue TOBaps,

NpeaHa3HauYCHHBIE IS OJHOPA30BOIr0, HEMOCPEACTBEHHOTO IOTPEOICHHS,
Hampumep, xJied, Macio u T. 1.

Versicherung, die — crpaxoBanue;

CHCTEMAa MEPOIPHATHH II0 CO3IAHUIO JIEHEKHOro (CTpaxoBoro) (GoHa, u3
CpPEJICTB KOTOPOTrO BO3MEIIAETCS VINepO, NPUYMHEHHBIA CTUXHAHBIMU Oej-
CTBUSIMH, HECYACTHBIMM CITyJasMH WIH B CBS3HM C HACTYIUICHHEM OINpECIIEH-
HBIX COOBITHIA.

Vorzugsaktie, die — npuBunernpoBanHas axius;

aKIMsA, JAKOIIas MPaBo €€ BIAAECIBIYY B IEPBOOUEPETHOM IOPSIKE IOIYYaTh
JTUBMIEH/I, TaK)Ke HE3aBUCHMO OT IPHOBLIH TPEAIIPUSITHSL.

W

Waéhrung, die — BastoTa; 1eHeKHas €IMHUIIA CTPAHBI U €€ THII.

Wechsel,der — Bekcens;

BUJ] LIEHHON OyMaru, JAEHEXHbIM JOJITrOBOW JOKYMEHT — MHCbMEHHOE 00s3a-
TEJBLCTBO YIUIATHTH KOMY-JI. OTPEICICHHYIO CYMMY JEHET B OIpEIeeHHbIH
CPOK; pa3jM4aroT MPOCTON U IepeBOHbIN Bekcenpb (cum. die Tratte).
Wertpapiere, pl — nexnsie Gymary;

JIEHE)XHBIe WM TOBApHbIE JTOKYMEHTHI, MAOIINe WX O00TaIaTento HMYIIe-
CTBEHHBIC TIpaBa W MPABO HA MOJyYECHHE OIPEACICHHBIX JCHEKHBIX CYyMM,
JIOXOJI0B.

World-Trade-Organization (aur:.) — Bcemupnast Toprosasi opraHu3arus.

z

Zentralbank, die — IlenrtpanbsHbiii 6aHK;

[IABHLIA TOCYNapCTBEHHLIA OaHK CTPaHBI, OCHOBHEIE (DYHKIHMH KOTOPOLO —
OMUCCHS JIEHET, XPAHEHHE 30JI0TOBAIFOTHBIX PE3EPBOB rOCYAAPCTBA, KPEAUTO-
BaHHE M BEIECHHE CYCTOB KOMMEPUYECKHX OAHKOB U IPABHTENLCTBA, PETYIHPO-
BaHWE JICHEKHOTO OOpAIlEeHUs, KOHTPOJb 32 JEATENBHOCTBIO KPETUTHBIX
YUpEKICHUH.
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3AK/IIOYEHUE

B manHOM mocoOuu ObLUTa MpeanpHHATA TOMBITKA pa3paboTaTh MaTepH-
aJibl JUIsd pa3BUTUS HABBIKOB YCTHOTO M MUCHMEHHOTO OOILEHUS, MepeBoda U
pedepupoBanus, ayaupoBaHus, a TakKe JOCTIDKECHHS OCO3HAHHOTO BOCIPHS-
TUSL OPUTMHAILHOTO HEMELIKOSA3BIUHOI0 MaTepHrana.

TemaTnueckue ypoKH HampaBieHbl Ha (HOPMHUPOBAHHME HHOS3BIYHOM
KOMIIETEHIIUM YJaluXcs. YIpa)XXHEHUs U 3aJlaHusl II0CiIe TEKCTOB CIIy>KaT IS
3aKpeIUICHUs] U aKTUBU3ALUM JIEKCHYECKOTO0 MaTepualia, MpeACTaBICHHOTO B
Hayajie KaxIoH TeMbl H PeKOMEHIOBAaHHOTO I 3aydunBaHus. MH(popmaTus-
HBIE TEKCTHI 10 U3y4aeMOM TeMaTHKe sl ayAUPOBAHUA U 3aJaHUs K HUM CIIO-
COOCTBYIOT Pa3BUTHIO MOHMMAHHUS TEKCTOB Ha CIyX, a TaKKe CIY)KaT CTHUMY-
JIOM peyeBON aKTUBHOCTH YYaIIUXCSL.

JononHutenbHbIE TEKCTHI IJ1s JOMAIIHETO YTEHUs TpeIHA3HAYEeHbl KakK
JUTSL AyJIUTOPHOM, TaK U JIJIsl CAMOCTOATENBHON paboThl. TEKCTHI COOTBETCTBY-
IOT TEMAaTHUKE OCHOBHOT'O Kypca M CIOCOOCTBYIOT 3aKPEIUICHHUIO TPOHICHHOTO
MaTepuaa, paclIMPeHUI0 KPYro3opa U cIOBapHOTo 3araca yJaliuxcs.

Kpome Toro B moMolIup ydauiumcs Mpeajgaraercs psj TECTOBBIX 3aja-
HUI Ui CaMOIPOBEpPKH, a TaKkXKe MPUIOKEHHEe, COJAepKallee MaTepHalibl
CIIPaBOYHOI'O XapakTepa, KOTOPhIe MOTYT OOJETYUTh MOHUMAaHUE TEPMHHOIIO-
T'MH, UCITONTb3YEMOH B JaHHOU cpepe 3HaAHHH.

B nenom nocobue HaleneHO Ha OBJlaJieHHE CTYACHTaMu 0a30BbIM KYp-
COM HEMELKOro f3bIKa JUIsl €ro NPaKTUYEeCKOI'o HCIOJIb30BaHHUS HAa YpPOBHE
HECIIO)KHOTO TPOQECCHOHATHHOTO OOMICHUS C MPEACTABUTEISIMUA HEMEIKO-
SA3BIYHBIX CTPAH U YTCHHUA Ha HEMCUKOM A3bIKE HpO(l)OpI/ICHTHpOBaHHOﬁ JINTEC-

parypsi.
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